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常にどこかで売れてるものを狙え 

はじめに本書はWATANABEが新聞配達員のアルバイト
時代の私と同じような境遇にあって、 

「お金を稼ぎたい！」と本気で考えている日本の同胞達
に向けて書いたものになります。 

もし、今後一文無しに戻ったとしてもここに書かれてい
る内容を実践していただければ、 

あなたが現在サラリーマンで得ている収入以上の金額を
稼げることをお約束致します。 
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そして今からあなたが輸入ビジネスを成功させるために
扱うべき商品の特徴についてお話していきます。 

ここに書かれている内容は今後あなたが中国輸入ビジネ
スをする上で必ず守らなければならない定石のようなも
のになります。 

ここに書かれていることを無視すればするほどあなたの
ポケットの中のお金は少なくなり、 

逆に守れば守るほどポケットのお金は増えていくことに
なるからです。 
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またここに書かれている内容を実践して儲からなかった
等のクレームは一切受け付けておりません。 

なぜならここに書かれていることを守って利益が出な
かったということは、 

あなたはここに書かれていた内容を１００％自分の中で
落とし込むことができなかったというだけの話だからで
す。 
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ここに書かれていることを１００％確実に実践して利益
が出ないことなどあり得ないからです。 

それでは、少し長いですがお付き合い下さい。 

まず最初に結論から話すと、あなたが仕入れて販売する 
商品は必ずどこがで売れてる人気商品になります。 

「どこで人気なのか？」についてですが本書ではこの
部分について詳しく解説することから始めます。 
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それは既に中国のどこかのサイトの人気商品でも良い
し、 
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既に日本で売れているものでも良いですし、 
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どこかのお店の中で最も人気の商品でも良いし、 
 

アリババの問屋の中で最も売れている人気商品でも良い
のです。 
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あるカテゴリーで最も人気の商品とかもそうですね。 
 

つまり、あなたが目星をつけたお店の中で最も多く販売
されている人気商品のことを指します。 

さらに付け加えると中国輸入ビジネスの良いところは、 
１番に売れているものだけではなく、 
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２番目や３番目に売れているものでも利益を上げる、
チャンスがあると言うことです。 

そしてここで言う「売れてるもの（人気商品）」とは、 

『１０００円の価格差がある』という話ではありま
せん。 

最も多くの『個数』が出ている商品のことを指します。 
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詳しい売れてる個数の調べ方は後でお伝えしますが、 

兎にも角にも今後この「数が多く出ているものを狙う」
という概念は絶対に忘れないでください。 
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７８対２２の黄金の法則 

突然ですが世の中には７８対２２の法則というものが、
存在します。 

ヒット商品を出して悠々自適に生活する方法　商品ページアービトラージ初級編 
Watanabe Shinya　All Rights Reserved　　 / ページ14 352



７８対２２の法則とは、ときには８０対２０の法則など
とも言われたりするのですが、 

世の中のあらゆる物事が78対22で構成されており、 
バランスの良い数字ということで重要視されるように
なったと言われています。 

世界一商売が上手いと言われているユダヤ人が古来より
重要視していた比率になります。 
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例を挙げると、地球の大気の割合は窒素78%に対して、
酸素・二酸化炭素といったその他の気体が22%という、
構成になっています。 

地球の地上も海78%に対して陸地は22%の割合です。 
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人は肺呼吸78%と肌呼吸22%の比率になっています。 

人の腸内の善玉菌と悪玉菌も78%と22%が最もバランス
の良い比率だと言われています。 

そしてこの宇宙の大法則の比率は私達の商売に大きく、
関わっていたのです。 

例えば、多くのお店の売上の８０％が上位２０％の商品
で構成されていると言うものです。 
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最近ある人のセミナーにお伺いしたときにその方は過去
にキャバクラを経営していたそうで、 

その人の話によると上位の２割の女性スタッフがお店の 
８割の売上を作っていたそうです。 

商売をやると分かりますがこの話は本当にそうで実際に
私のお店の８割の売上も２割の商品で構成されています 

まずはこの宇宙の大原則を理解しておいてください。 
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そして私達はビジネスを始めたらできるだけ早く、上位
２割のスター商品を探し出してくる必要があるのです。 

逆に言えば、その２割の商品以外はほとんど必要ないと
言っても良いかもしれません。 
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上位２割の商品を探せ 

あなたが狙いを定めたお店や仕入れを行う工場などで、 
売り上げの８割を作り上げている、 

『上位２割のスター商品を見つける』ところから全てが 
スタートします。 

（※武井壮　大人の学校　Youtubeより引用） 
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上の画像はYoutubeで武井壮さんが大学生に対して、 

「世の中で大切なのは製品のクオリティーではなく人が
求める数が重要なんだ」と説明しているシーンです。 

その理由は武井さんが陸上競技十種目において高校時代
から非常に良い成績を収めていたにもかかわらず、 

彼はまったく大金を稼げなかったことと、 
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「その陸上競技の十種目を使った大会で国立競技場が、
満員になったことを一度たりとも見たことがない」と、
言う内容の話です。 

しかし、武井さんは途中で芸能人や歌手の人が満杯に、
国立競技場を埋めていることに気がつきました。 

それを見た武井さんは製品の品質ではなく、 

多くの人が求めているものを作らないと大金を稼ぐこと
はできないと気がついたお話です。 
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ニッチを狙うな 

あなたはもしかしたら「多くの人が既に扱っていて誰も
が知っている商品にチャンスが残っているわけない」 

と考えているのではないでしょうか？ 

もしそう考えているなら、それは大間違いです。 

そもそもニッチ商品だからあなたにチャンスが残ってい
るという考えも大きな誤りです。 
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ニッチとは『隙間』という意味で誰も知らないような、
有名ではない商品のことを指します。 

では考えてみましょう。 

あなたが問屋で商品の仕入れをするとします。 

「リュックサック」にしましょう。 
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その店には、あなたが今まで見たことがないデザインの
リュックサックが１００種類並んでいたとします。 

このお店でたった１種類しか仕入れができないとしたら
あなたはどれを選びますか？ 
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・１番人気のリュック 

・５０番目に人気のリュック 

・１００番目に人気のリュック 

ゆっくり考えてみて下さい。 

この条件の中でたった一つしか仕入れられないとしたら 
どれを選びますか？ 

どうぞ、考えてみてください。 
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・・・・・・・ 

そうです。 

１００番目を選んだりしないはずです。 

私がこの質問をするとたまにですが、 
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「わからないよ～w、もしかしたら１００番目がヒット
商品になるかもよ～ｗ」 

言われることがあるのですが、 

もし、本当にそう考える人がいるなら実際に仕入れて、
販売してみれば答えが分かります。 

確実に資金を溶かすことになるでしょう。 
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そしてもし仮にその予想がたまたま当たったとしても、
連続で同じことを続ければ確実にお金は減っていくはず
です。 

これは期待値の話です。 
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ビジネスに絶対必要な概念 
期待値とは 

「期待値」はビジネスをする上で最も重要な概念です。 

例えば、一昔前、ホリエモンこと堀江貴文氏がまだ、 
「ライブドア」という上場企業の社長だったときに、 

テレビのドキュメンタリー番組で密着取材を受けていま
した。 
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ホリエモンのところに若いスタッフがやってきて社長の 
ホリエモンに相談します。 

「社長、新規事業を立ち上げるか迷っています。」 

その話を聞いたあとに堀江氏は事業の内容を一切聞かず
その社員にこう聞き返しました。 

「それは、リターン（利益）がいくらあるの？」 
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若い社員は答えました。 

「上手くいけば、一千万円くらいです。」 
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堀江氏は聞き返しました。 

「で、リスク（初期費用）は？」 

若い社員「う～ん、１０万円ですかね。」 

それを聞いた堀江氏は怒鳴りつけました。 

「リスクが１０万円でリターンが１０００万なら１００回
に１回うまく行けばペイするじゃねーか。早くやれよ！」 
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この発言こそビジネスにおける期待値の考え方です。 

つまり、お金を失うリスクが10万円でも得られるリター
ンが1000万円ということは、 

100回挑戦して１回でも成功すればトントンなのです。 

仮に５０回に１回でも予想通りに行けば資金は倍々に、
増えていくことになるからです。 
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これがもしラーメン店のように開店するのに１千万円を
投入してしまうと、 

一度失敗しただけで手持ちの資金がなくなってしまい、
ゲームオーバーになってしまいます。 

それに、資金的に何回も挑戦できません。 

普通の人は１千万円貯めるのに数年間は必要だからで
す。 
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しかし、最初に１万円からスタートするなら１万円を 
回収したあとは全てが利益となります。 

これがビジネスの期待値の考え方です。 

これを中国輸入ビジネスに当てはめて考えてみるとまず
商品を仕入れときに最低購入数があります。 

この最低購入数があなたの負うリスクになります。 

ヒット商品を出して悠々自適に生活する方法　商品ページアービトラージ初級編 
Watanabe Shinya　All Rights Reserved　　 / ページ36 352



もう一つ、商品ページ作成の代金も含まれます。 

「最低購入数」と「商品ページ作成代金」の２つを合わ
せた合計金額があなたが背負うリスクになります。 

二つの合計金額を回収した後は全てが利益になります。 

ビジネスを始めるときはチャレンジが何回できるのか？
それをあらかじめ計算しておく必要があるのです。 
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人気のない商品を扱うと金を失う 

また注意点として仕入れ先で100番目に人気の商品を、
扱い続けると資金を溶かしていくことになるでしょう。 

どこかのお店で既に扱われていてその時点で人気がない
と言うことは、 

その商品は売れない商品だと既に証明されている状態、
と考えるようにしてください。 
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商品のデザインや機能は一切関係ありません。 

製品のデザインも機能も何も知らずに判断してOKです。 

既にそのお店で売れているのか売れていないのかという
事実以外に何も知る必要はありません。 

仕入れの商品を決定する時にはそのリュックサックが、
あなたにとってオシャレに感じるかということは気にし
なくてOKです。 
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人気のない商品を選んで爆発的なヒット商品に生まれ変
わらせることができるかも？と考えてはいけません。 

あなたが人気のない商品を不死鳥のように蘇らせること
など不可能です。 

多くの人が最初にやってしまう間違いは人気のない商品
を自分の力で人気に変えてみせようとすることです。 

そのやり方は間違っています。 
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そういう行為は競馬で言えば「大穴」にかける人間の、
心理と同じです。 

パチンコで超ギャンブル台に座って一撃で負けを取り返
そうとしている人間の頭の中と同じ状態です。 

多くの人は商売を始めるとそのような考え方になりやす
いので注意してください。 

ダイヤの原石を自分が発見したいという考え方です。 
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誰にも見向きされてない商品を自分が発見することで、 
その商品がとてつもない爆発商品に生まれ変わるという
「シンデレラ・ストーリー」です。 

そのお店で売れてなかった原因は扱っているお店の店主
が自分よりも商売のセンスがないだけで、 

自分が扱った瞬間に大人気商品になることを証明したく
なるのです。 

それは本当にデンジャラスです。 
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ちなみにこの考え方は圧倒的に男性に多いそうです。 

自分には他人が持っていない隠れた能力があるというこ
とを証明したくなる衝動です。 

アイドルを育てるオタクと同じ心理状態です。 

「俺が先に目をつけていたんだ！」みたいな。 
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自分には「先見性の明がある」という状態です。 

もう一度、言います。 
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ビジネスにおいてはこの考え方を捨てるところが勉強の
始まりなのです。 

勉強をせずにいきなり居酒屋を開業するような人は大抵
がこのマインドに陥っているそうです。 

つまり、自分はコツコツ勉強したり他人に教えてもらわ
なくても今までの経験とガッツで乗り越えてみせるぜ！ 

みたいな感じです。 
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ちなみにお店を潰す人の９９％がこの自分のセンスを、
信じて勉強を放棄したことから起きています。 

言い方を変えると「慢心」とも表現します。 
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ビジネスで確実にお金を増やしたいなら絶対にどこかの
お店で８割の売り上げを作り出している、 

上位２割のスター商品をあなたのお店に並べることが、 
最も成功への近道となります。 

あなたの家の近くに何かしらのお店がありますね。 

なんでも良いです。 
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釣具屋でもお菓子屋さんでも何でも良いです。 

今からそこに行って人気商品を見てきて下さい。 

そのお店を成り立たせてくれているメイン商品です。 

どのお店にも必ずそういうメイン商品が存在します。 
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売上げの８割を生み出している上位２割のスター商品で
す。 

それを調べて下さい。 

ビジネスは確率のゲームです。 

この理論を理解していないでスタートすると確実にあな
たの資金は溶けてしまいます。 
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そして、ビジネスで退場するほとんどの人がこの理論を
学ぶ前に消えていくのです。 

おそらく９割の人がそもそもこのようなシンプルな話す
ら知る前に消えるのが商売の世界なのです。 

いいですか？ 

もう一度、言いますね。 
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必ずどこかで売れている人気商品だけ仕入れて下さい。 

あまのじゃくな人は自分の感性で仕入れをして失敗しま
す。 

典型的な失敗パターンです。 

このダイヤの原石を発見したくなるマインドと打ち勝た
ない限りあなたのお金は決して増えていきません。 
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また、商品を選ぶ時に以下の２つの考えが頭の中をよぎ
ると思います。 

１・他の商品の方が売れそうに見える 

２・日本で売れる確信が持てない 

まず１の理由について説明したいのですが、 

女性で言えばほわほわしてたり男性でいえばナヨナヨし
ている少し頼りなさそうな人に多い特徴なのですが、 

ヒット商品を出して悠々自適に生活する方法　商品ページアービトラージ初級編 
Watanabe Shinya　All Rights Reserved　　 / ページ52 352



こういう人は自分の好きなものにこだわりが強くてデー
ターを素直に認識できない人が多く見られます。 

「私はこっちのほうが可愛いと思うな～～♡」みたいな
感じです。 
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このような人はセンスで判断するのでデーターを見せら
れても理解しにくいと思います。 

自分の好きなファッションは写真を見ればすぐに理解で
きるのですが、 

それがなぜ良いものなのか他人に論理的に説明できない
人が多い印象です。 

このような人は素直に受け取れない人が多くビジネスで
最も失敗が多いタイプです。 
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というよりも、売れている商品を見ても、 

「これが売れるならきっと自分が好きなあっちのほうが
もっと売れるんじゃないかな♡」 
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と考えがよぎってしまうのです。 

基本的に人はひとりひとりにその人独自のセンスがあり
ます。 

時計だって形や色が何種類もあって「同じ値段なら私は
こっちを買う！」って人がいるのと同じです。 

金のネックレスがカッコイイと思う人もいればヒップ
ホップのファッションがカッコイイと感じる人がいるの
と同じです。 
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大切なことはあなたがビジネスを成功させたいなら、 
その感覚を捨てる必要があるということです。 

そして多くの人はその感覚を捨てることができません。 

だから世の中には成功者が少ないのです。 

正解を見ても「素直」に受け取れないのです。 
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なんと言うか、自分の趣味やセンスで成功を勝ち取りた
い欲求に多くの人が勝てないのです。 

先ほど伝えた「大穴」狙いの欲求です。 

自分のセンスを信じたい欲求とでも言いましょうか。 

これが成功を最も遠ざける要因になっているのです。 
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わかりますよ。 

どうせビジネスに挑戦するなら自分が可愛いと思う洋服
で商品ラインナップを揃えたい気持ち良く分かります。 
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男性で言えば車が好きだから車のパーツを選んで商売を
始めてしまうようなものです。 

ビジネスを拡大した後の人生まで想像して自分の好きな
ジャンルを集めたくなる欲求に打ち勝つのは本当に難し
いことなのです。 
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そして、このこだわりは人によっては簡単に抑え込める
ものではありません。 

そして多くのビジネス初心者が自分の感覚だけで商品を
仕入れてしまうのです。 

そして結局ニッチもサッチもいかなくなってようやく、 
ここに書かれていることを学ぶのです。 

この自分の好きではない商品を扱ってお金を稼ぐことを 

ヒット商品を出して悠々自適に生活する方法　商品ページアービトラージ初級編 
Watanabe Shinya　All Rights Reserved　　 / ページ61 352



「マーケティング」と呼びます。 

マーケティングとは簡単に言うと、 

「人が求めているものは何のか？」ということを学ぶ、
学問になります。 

わかりますよ。 
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自分の好きなジャンルでビジネスを成功させたい気持ち
本当に痛いほど理解できます。 

人は誰もが自分だけは隠れたセンスがあると思ってる、
伝説のクリエイターですからね。 

「自分の感性は他人と違う！」と思いたいですからね。 

世界にひとつだけの花ですからね。 

ヒット商品を出して悠々自適に生活する方法　商品ページアービトラージ初級編 
Watanabe Shinya　All Rights Reserved　　 / ページ63 352



私の友人は車高が低い車を乗っているのですが、 

「もういい加減に良い歳なんだからやめたらどうか？」 
と提案しても、 

「お前のセンスがないだけだろ。」と逆に得意げな顔に
なる友人がいます。 

そういう人はまだ私のレッスンを受ける前段階です。 
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おそらくまだ私の声が届かないと思います。 
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そういう人はあなたのセンスを信じて全財産の半分くら
いを使ってパーっと仕入れちゃいましょう！ 

資金の半分を仕入れに使った後でここに書かれているこ
とを読むと全てが理解できるようになります。 

なんで分かるのかって？ 

そんなの簡単ですよ。 
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私もそれで遠回りした経験があるからです。 

私は天才ではなく新聞配達のアルバイトを３０歳手前ま
でやっていた底辺の男だったのです。 
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これはそんな当時の私に向かって書いています。 

話を続けますね。 

逆にキリッとした感じ芯が強そうな人は男性でも女性で
も売れているものを素直に認めることができます。 

データーを見て自分の考えをリセットできる人です。 
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（キリッとした感じの人） 

そして２番目の売れる確信がないから仕入れられない、
パターンについても解説します。 
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このパターンに陥ってしまった人は「どこかで売れてい
るものを仕入れなさい」と伝えても、 

「では、これが絶対売れるんですね？私の選んだ商品よ
りも売れるのですね？」 

と責任を求めてくるケースが多くありました。 

つまり、「他責」な人に特徴的なのですが、 
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「あなたが仰るこの商品は私のセンスとは違うのですが
本当に仕入れて責任は取ってもらえるのですか？」 

という感じで話の論点がズレてしまうのですね。 

でも、まぁ気持ちはわかりますよ。 

自分が可愛いとか、カッコいいとか思っていない商品を
あなたの大切なお金で仕入れるとなれば、 
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「じゃ、責任取れるのですか？」となってしまう気持ち
は仕方のないことです。 

このようなケースの解決策としては、 

「あなたが売れると判断した商品５０％、データーから
導き出したものを５０％でやって下さい」 

とお答えしています。 

ヒット商品を出して悠々自適に生活する方法　商品ページアービトラージ初級編 
Watanabe Shinya　All Rights Reserved　　 / ページ72 352



データーとは既にどこかで売れている商品のことです。 

そうやって両方の結果を同時に計測してみてください。 

つまり、自分のセンスを５０％で私の提案を５０％で、
リスクを分散して進めてみて下さい。 

ビジネスでは何もしないよりも挑戦して失敗した方が、
確実に前に進めます。 
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つまり、データーを見て商品を選ぶことと自分の感性で
選ぶことの同時進行で進めるようにしましょう。 

そして、私の経験をお伝えすると中国輸入ビジネスでは
大きな成功を収める人の特徴として、 

自分の好きなものを扱わずにデーターからすべて判断で
きる合理的な人物の方が圧倒的に多い印象です。 

またビジネスを学ぶ上で大切なことは「素直さ」です。 
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商品選びではここに書いてあることを守ってください。 

もし私の話が100％信用できなかったとしてもデーター
や期待値などの数値で判断すること守って下さい。 

既にどこかのお店で人気の商品を見つけたときに素直に 

「なるほど、これが売れるんだ勉強になりました。」 
と素直に受けとることが重要です。 
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「う～ん、私はこれじゃないと思うけどな～♡」は禁句
です。 

自分のセンスを信じて行動し続ければ中国輸入ビジネス
では確実に資金を減らします。 

理由はたった一つ。 

大多数の行動は間違っているのです。 

ヒット商品を出して悠々自適に生活する方法　商品ページアービトラージ初級編 
Watanabe Shinya　All Rights Reserved　　 / ページ76 352



だから成功者は少ないのです。 

失敗する人は自分が好きなものを選んで失敗します。 

というよりも失敗する９９％の原因が自分のセンスを、
信じて勉強を怠ったことが原因なのです。 

この言葉を忘れないでください。 
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大多数の人間が自分のセンスを信じて行動します。 

そして自分はできる。 

自分は天才で才能があると思った時点で勉強をすること
を放棄してしまうからです。 

当然です。 
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自分は他人よりも才能があるんだから勉強や努力をしな
くても成功できると考えるようになります。 

「俺が選ぶ物は良いに決まってんだろ！」って考えてい
る人はかなり多いと思います。 

私から見れば世の中の多くがそんな感じの人で溢れてい
ます。 

いわゆる「勉強しない人」ってやつです。 
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私が失敗するときもデーターから導き出される合理的判
断をしなかったときに毎回起きています。 

そして、このデーターから導き出す合理的判断ができな
くなるシーンがあるのでご紹介します。 

今から失敗する人の頭の中を覗き見してみましょう。 
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合理的判断を誤るシチュエーションとは 

現地で仕入れをすると判断を誤りやすいことは輸入仲間
の間でも良く知られています。 

例えば、中国の広州に仕入れに行くとしましょう。 

普段からタオバオや楽天を見ているので売れる商品の、
特徴などは全て理解しているはずなのですが、 
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現地に到着した瞬間にハイテンションになって頭の中は
ほとんど旅行みたいになってしまうのです。 

仲間と「絶対に１商品は日本に持って帰ろうぜ！」みた
いなテンションになってしまうのです。 
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つまり、普通に旅行に来たかのような錯覚に陥ってしま
うのです。 

そして、その場で偶然見かけた自分が欲しかった革ジャ
ンとかサングラスとか、 

自分の部屋のデザインに似合いそうなスピーカーを仕入
れてしまったりするのです。 
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↑こちらがAmazonのスピーカーのランキングです。 

一つ前の写真とデザインが全然違うのが分かりますか？ 

アマゾンの方のデザインを選ぶことが正解なのです。 
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買い付けに行くとテンション上がってサングラスを試着
して鏡を見て自分に似合っていたら、 

「めっちゃカッコイイ！絶対これ仕入れよう！」 

ってなりやすいんですね。 

つまり、衝動買いみたいな感覚です。 
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この状態は海外に買い付けに行くと本当によくあること
で現地仕入れをした人の９９％が日本に帰ってきて 

「あれ、俺なんでこんなもん仕入れたんだろ・・・」 

って後悔します。本当です。 

女性がナンパされてなんとなく暇だからと出会ったばか
りに男性について行き、 

見ず知らずの男性とキスをして途中慌てて終電で帰って
きた翌日に、 
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「あれ、私、なんであんな見ず知らずの男のところつい
て行ってその日にキスなんてしてしまったんだろう・・」 

 
となる、あれです。 

ヒット商品を出して悠々自適に生活する方法　商品ページアービトラージ初級編 
Watanabe Shinya　All Rights Reserved　　 / ページ87 352



つまり、その場のテンションにやられて冷静な判断がで
きなくなってしまった状態のことで、 

これが起きると大抵は損をします。 

データーから判断しない人は商品選びにおいて常に頭の
中がこの状態になっているわけです。 

いいですか、何度でも言いますよ。 
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必ずデーターや数値から人気商品を判断する癖をつけて
ください。 

データーとはどこかで既に売れている商品のことです。 

絶対に好きか嫌いかで仕入れ商品を選ばないで下さい。 

その商品が好きか嫌いかなど一切考えなくて良いので
す。 
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他のお店で既に人気だから仕入れてみる。 

この考え方です。 

ビジネスは恋愛や友情とは違います。 

極限まで期待値を追い求めるゲームです。 

そして、完璧を求めないことも大切です。 
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「他のお店で人気だと必ず売れるのですか？」 

と質問しないようにして下さい。 

仕入れた商品が１００％売れるなんてことありません。 

しかし回数を重ねることで商品の目利きを育てることは
可能です。 
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そして正解は実際に販売してみればすぐに分かります。 

誰かに聞く必要もありません。 

販売してみれば答えがその場で分かるのです。 

でも、あなたの気持ちは良く分かりますよ。 

絶対に売れる確証がないと仕入れを躊躇しますよね？ 
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やっぱり損をしたくありませんよね？ 

確実に儲かる保証がなければ動きたくないですよね。 

でもね、実はそれが成功できない根本的原因なのです。 

そういうビビリな人が世の中には本当に多いのです。 
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絶対に怪我をしたくない、と言う人です。 

おそらく父親にも殴られたことないのだと思います。 
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あと、喧嘩もしたことないのだと思います。 

そういう人はビジネスの前にスペインの牛追い祭りに
行って自分を鍛えに行くことをオススメしてます。 
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それはスケジュール的に難しいと感じる人もいると思う
のでこの言葉を覚えておいて下さい。 

「世の中に絶対はないのです！」 

「え？」と思われましたか？ 

それとも、「その通り！」って思いましたか？ 
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私は今、正解が存在しないと行動できないあなたに向け
て語っているのです。 

あなたに質問です。飛行機は絶対に墜落しませんか？ 

違いますよね。 

墜落する可能性だって少しはありますよね。 

ヒット商品を出して悠々自適に生活する方法　商品ページアービトラージ初級編 
Watanabe Shinya　All Rights Reserved　　 / ページ97 352



（※アメリカの国家運輸安全委員会 (NTSB) の行った調査によると航空
機に乗って死亡事故に遭遇する確率は0.0009%であるという。） 

では、あなたの今いる会社は今後３０年の間に絶対に、
倒産しない保証はありますか？ 
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ありませんよね？ 

あなたは必ずうまく行くプランが目の前に現れるまで、 
絶対に動かないおつもりですか？ 

違いますよね？ 

多くの人が成功できない最大の理由をお伝えします。 
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私はあなたに会わなくてもあなたが現時点で成功してい
ない理由が分かっています。 

それはとても有名な話であなたに限らず全ての人間が、
そのことが原因で成功できていないと言われています。 

それは確実に上手くいきそうなプランが現れるまで全く
動き出さなかったからです。 

これこそが世の中の９９％の人が成功できない理由と、
言われているのです。 
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そうでしょ。 

先ほど「どこかで最も人気の商品を仕入れなさい」と、
お伝えしましたが、 

あなたがビジネスの初心者であるなら最初に仕入れた、
商品が売れ残る可能性はあると思います。 

だってそうでしょう。 
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初めてことに挑戦するのだから最初から上手く行く確率
のほうがむしろ低いと思います。 

野球をはじめてすぐの人がバッターボックスに立って、
ホームランを打てると思っているのですか？ 

思わないでしょう。 

プロゴルファーは過去に人生で一度も空振りをしたこと
がないと思いますか？ 
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思わないですよね？ 

もし、あなたが５００円の商品を１０個仕入れたとした
ら合計で５０００円になります。 

その金額があなたがビジネスを上達していくために必要
な勉強代金です。 

５０００円です。 
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高いですか？ 

牛丼１０杯食べれちゃいますよね。 

あなたが商売の成功体験を手に入れるためには五千円も
の大金を失うリスクがあるのです。 

いやー怖いですよね。 
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５０００円ってもう大金ですからね。 

あなたの日給の半分近くですからね。 

あなたがビビってしまう気持ちもよく分かりますよ。 

今まで会社の上司にこき使われて何をやっても成功でき
なくて、 

「絶対ここから抜け出して、いつかお前らとは違う世界
に行くんだ！」と意気込みながら生活していても、 
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その生活から抜け出すためのリスクが、ご、ご、ごごご
ごご、５０００えーん！！！もありますからね。 

あなたがビビってしまう気持ちもよーくわかります。 

なんせ、天下の五千円ですからね。 

そのリスクが現実になったらまたあなたの中に失敗体験
が刻み込まれてしまいますから、 

怖い怖いでちゅねー。 
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さらに１０種類も商品を仕入れたとしたら、 

さらにリスクが１０倍の５万円でちゅねー。 

怖い怖いでちゅねー。 

でも、そうやってリスクを怖がっていて１００％売れる
確信ができるまで動き出さなかったら、 
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勘の良いあなたならこの先どうなってしまうか、 
ちゃんと理解できていますよね？ 

あなたの会社にいる上司みたいになりますよ。 

将来は自分の職場を見れば簡単に分かるのです。 

本当にカッコいいですか？ 
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横にいるあなたの会社の上司です。 

筋トレして、お洒落で、いつも若い女性を連れていて、 

好きな時に海外旅行に行けて、 

後輩との食事は何人いようが全部奢りで、 

場所も六本木や西麻布でもビクともしない先輩だったら
少しはカッコ良いかもしれませんが、 
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もし、あなたの会社の上司がカッコイイのだとしたら、
５千円にビビって現状維持でも良いかもしれませんが、 

あと10年我慢すれば確実にその先輩と同じ地位や役職に
つける確信があるなら、 
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いま無理して５千円という大金を失うリスクを負わなく
ても大丈夫でしょう。 

そんなカッコイイ先輩が隣にいない人に話を続けます。 
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そうやって「リスク」や「失敗」の言葉を聞いてネガティ
ブなイメージを大きく持ってしまい、 

一向に動き出さないなら数年後のあなたは間違いなく、
現在と同じ場所にいるでしょう。 

もう一度聞きますが、本当に５千円が怖いですか？ 

絶対に損をしたくありませんか？ 
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５千円で経験を買ったと思えませんか？ 

経験を重ねてレベルを上げていくことで売れる商品を、
見分けることができるようになります。 

どんな商品も絶対に売り切れる約束なんてできません。 

でも逆に超ヒット商品になる可能性だってあるんです。 
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私が教えた人で３０歳の女性がいるのですが楽天で、
たったの１商品で月に1000万円は売っています。 

ひと月の利益額は４００万円を超えています。 
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たった１ヶ月の売り上げと利益ですよ。 

それは、この方法を使って達成しました。 

商品開発も商品ページ作りも自分でやっていません。 

ただ、海外で売れてるものを入れ続けたらスタートして
７ヶ月目でその商品に出会えたのです。 
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現時点では、まだ始めてから一年も経っていませんが、 
こういうことが起きる可能性があるのが、 

どこかのお店の売上の８割を作り出している２割の 
スター商品を並べるやり方なのです。 

これはニッチ商品を並べるやり方では無理です。 

最初に話した期待値の話です。 
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期待値の高い商品を扱い利益を確実に積み上げていく、
ことが中国輸入ビジネスの攻略法なのです。 

年商10億とか１００億の経営者だってそうやって現在の
地位にたどり着いたのです。 

つまり、出来ることから始めて徐々にスキルアップして
いったというわけです。 
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１：やってみる。 

２：狙ってみる。 

３：当たるようになる。 

この順番でスキルは上がってきます。 

だからこそ最初の「やってみる」を頑張ってクリアして
みましょう。 

最初は５万円程度からスタートすると良いでしょう。 
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それでも不安が残る人はパチンコで１回負けたと思って
挑戦してみると良いでしょう。 

１回～２回やるとすぐに慣れてきます。 

選ぶ商品がガンガン売れる状態になったらそこで１０万
円以上のお金を仕入れに使えば良いと思います。 
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どこかの人気商品を仕入れなさい 

なぜこれほどまでに「どこかで売れている人気商品を、
仕入れなさい」と言い続けているのかと言うと、 

そもそもビジネスの攻略法とは中国輸入に限らず全てが
そうだからです。 

ビジネスをギャンブルと思っている人は１００番目に、
人気の商品を仕入れて一発逆転を夢見ます。 
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「俺の感性を証明してやる！」 

と大穴にかけると痛い目に合うようになっています。 

むしろ、ビジネスで一発逆転を夢見たいときこそ逆に、 
どこかで人気の商品を仕入れるべきなのです。 

例えばあなたがフレンチのレストランを開店しようと、
するとします。 
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そのときに東京のフレンチ激戦区「白金」に出向いて、
ライバル店を視察しに行って、 

その中で最も不味い店に最初に視察に行きますか？ 

さらにそのお店で「最も人気がないメニュー」を注文し
て自分のお店のメニューに加えようとしますか？ 

しませんよね。 
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必ず一番人気のレストランに行き多くのお客さんが注文
している人気メニューを試食するはずです。 

さらにお店の雰囲気で良い部分を調査して自分のお店に
取り入れることができるかを調べるはずです。 

それが調査、つまりリサーチです。 

遊びなら良いのですが、ビジネスでは人気ではない商品
に目を向けている時間はありません。 
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価格差を見ない 

もう一つ、大切なことをお話します。 

それは「商品の価格差を見ない」ということです。 

既に同じ商品が日本で販売されているかどうかを確認し
ないで下さい、と言う意味です。 
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利益が取れるか確認しないようにして下さい。 

輸入ビジネスを教える塾などは利益が取れることを証明
するために、 

最初に日本の価格を見せてから同じ商品が中国で安く、
仕入れられることを説明します。 

一度でもそのシーンを見たことのある人は最初に日本の
価格を見て次に中国で価格差があるかリサーチします。 
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実はこの作業が大きな落とし穴になっているのです。 

なぜならこの確認作業をするとで逆に行動できなくなる
人が多くいるからです。 

動けなくなってしまう原因は既に販売している競合に、
勝てるイメージが湧かないことが原因になります。 

ビジネスはお金を使います。 
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上手くいけば増えますが失敗するとお金を失います。 

お金に対する恐怖心は人によって異なります。 

恐怖心が強い人だと得することよりも失う恐怖心の方が
勝ってしまい行動できなくなってしまうのです。 

投資の世界で有名な言葉があります。 
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「人はお金が増えることよりも減る方が恐怖を感じる」 

だそうです。 

お金と言うものは人によって価値が違うのです。 

例えば自分が大好きなアニメのフィギュアには大金をか
けられる人でも、 
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ビジネスで３万円の不良在庫を抱えることに対しては、
神経質になってしまう人がいるのも事実です。 

お金というものはその人の価値観を色濃く映し出しま
す。 

例えば「儲かる系」や「稼げる系」の情報にビタ一文、 
支払いたくないという人もいれば、 

海外旅行や習い事など経験になるものにはふんだんに、
投資をする人もいます。 
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そうです。 

お金というものは人によって価値観が異なるのです。 

そして多くの人は儲かることよりも損失を過度に恐れま
す。 

そしてその状態が物販ビジネスを成功させる上で大きな
障害になるのです。 
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それが「確実に儲かる商品以外は仕入れたくない」 
という大多数の特徴です。 

大多数の人は現在の自分のビジネスレベルが徐々に上
がっていくという考え方をせずに最初から確実に利益を
出したいと考えるのです。 

中国輸入を教えていて気がついたのですが９９％の人間
は少しでも不確定要素がある商品を極端に嫌がります。 
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例えばあるリュックサックが日本で売れているとしま
す。 

大多数の人は全く同じもの仕入れようとします。 

むしろ全く同じ商品でないと仕入れられないのです。 

さらに日本での販売価格を見てからその価格以下で仕入
れようとします。 

それの何が問題なのかと言いますと、 
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実はこの考え方こそが多くの人間が稼げない最大の原因
なのです。 

詳しくご説明します。 

１・価格差がないと仕入れられない 

２・同じものでないと仕入れられない 

この２つの問題点についてご説明します。 
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これのどこが問題なのかと言いますと、 

既に日本で売れている商品を見つけてから、中国でその
商品の仕入れ先を見つけたとします。 

その時に日本と中国の価格差が５００円だった場合、 

自分が一つ売っても５００円以下の利益にしかならない
という間違った考え方のことです。 
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これは大きな誤りです。 

他の出品者が５００円の利益をとっているから自分は、
１０００円の利益が取れる訳ないと考えていることが、
間違いなのです。 

自分でビジネスをまだやったことのない人の典型的な
誤った考え方になります。 

この考え方の大きく間違っている部分は先に販売してい
る出品者を自分自身が練習により追い越せるという考え
がないことです。 
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まだ一度もやったことがないから想像できないのも無理
ないです。 

これは、後ほど説明するのですが、 

既に売られている出品者を追い抜くことはできます。 

しかも、結構簡単にできます。 

それを学ぶことがテクニックの部分になります。 
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代表的な方法で言えばサクラレビューなどがあります。 

例えばその商品のレビューが１００個あったとして、 
平均レビューが4.0だとします。 

同じ商品を用意してから☆５のレビューを２０個も入れ
ると簡単に追い越すことができます。 

また追い抜かすことはできないにしてもランキングで、
横並びにすることくらいは十分に可能です。 
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（上の写真のように全部自分の仲間で入れちゃう方法。これによって、
アマゾンのレビューは一切信用できなくなってしまった。） 

と言っても、まだ何もやったことがなければ想像ができ
ないのも無理はありません。 
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これは物販ビジネスの経験値が上がって行けば自然と、
分かってきます。 

このような追い抜くテクニックを最初からマスターした
い場合は経験者にコンサルを受けるのが最も近道です。 

基本的にビジネスコンサルというのはこのテクニックの
部分を重点的に教えることになります。 

そのテクニックの積み重ねによって既にランキングで、
１位の商品を塗り替えることが可能になるのです。 
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既に上位にいる出品者と同じ商品を扱った場合でも十分
に追い抜けます。 

他にも代表的な方法として「広告を使う」という方法も
あります。 

広告については長くなるので割愛しますが、既に日本で
誰かが扱っていても追い抜くことは十分に可能です。 

また、追い抜いた後に価格差を上げることも可能です。 
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誰かが５００円の価格差で売っていて追い抜いた後に、
１０００円の価格差で販売することは可能なのです。 

経験者ならすぐに納得のいく話ですがまだやってない、
あなたに判断できないのも無理はありません。 

このテクニックを少しずつ覚えていくことを「物販レベ
ルを上げる」と表現するのですが、 

話が長くなるし月収３０万円程度ならそこまで勉強する
必要もないでしょう。 

ヒット商品を出して悠々自適に生活する方法　商品ページアービトラージ初級編 
Watanabe Shinya　All Rights Reserved　　 / ページ141 352



今は一つのことだけ覚えておいてください。 

既に売れらている商品がランキングの上位にあり価格差
が十分になくてもその商品を諦める必要はありません。 

今はまだ信じられなくても一度はそのような商品を試し
に仕入れてみて販売してみて下さい。 

そして上級者になるほど既に売れている商品を追い越す
ためのテクニックを使っているのです。 
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（↑こういうのが競合に勝つためのテクニックの一部です） 

月収で１００万円以上をできるだけ早く狙いたい人は、
テクニックを有料で購入するのも良い選択ですが、 
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とりあえず副業で月収３０万円に挑戦してみたいと考え
ている人は無料でも十分に可能です。 

無料の情報でも戦えますのでゆっくりあなたのペースで
進んでいきましょう。 

話を続けますね。 

まず、あなたの家の近くに文房具屋さんはありますか？ 
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あなたの街ではたった一つの文房具屋さんしかお店を、
運営できていないことはないでしょう。 

美容室もコンビニもあなたの街に複数ありますよね？ 

それと同じです。 

美容院もセブンイレブンもたった一つのお店しかお客さ
んが来ない訳ではないはずです。 
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私の家の周りに半径２００mにセブンイレブンは２つ、
ファミリーマートは４つローソンも３つあります。 

そのすべてのお店がずっと運営できています。 

同じ商品を扱っているにもかかわらずです。 

似たような商品がたくさんあっても一つの店舗だけしか
購入されないことはありません。 
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下の画像はヤフーショッピングのbluetoothスピーカー
のランキングですが全て同じ商品です。 

 

このように他人と同じ商品を扱っても問題ありません。 
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この話もビジネスを継続的に続けていくことで自分の、
経験値が上がって自然と分かるようになってきます。 

頭の中が商売マインドに変わるからです。 

あなたの町ではたった一つのタピオカ屋しか買われてい
ないはずはありません。 

もしあなたが仕入れた商品が少ししか売れなかったら、
売れた分しか追加仕入れしなければ良いだけの話です。 
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なので既に誰かが扱っていて、もう価格差がないと思わ
れる商品を扱っても大丈夫です。 

むしろ、積極的に狙っていくべきです。 

とにかく、大切なことはどこかで数が多く出ている人気
商品をあなたのお店に並べることから始めて下さい。 

価格差はあとで付け加えられるのです。 
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全く同じ商品である必要もない 

もう一つ、多くの初心者が勘違いしていることは日本で
売れている商品とまったく同じ商品を仕入れようとする
ことです。 

大多数の人は確実に成功する保証がないと怖くて仕入れ
られないと言う話をしましたが、 

この失敗を恐れるマインドブロックが多くの人にとって
強すぎるおかげで、 
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私がここで教えているやり方が今後もずっと通用する、
大きな理由になってもいるのです。 

先ほども言いましたが体感的に９９％の初心者が確実に
利益が取れる商品しか仕入れようとしません。 

いえ「できない」と言ったほうが良いかもしれません。 

実はこのマインドブロックのおかげでタオバオの検索窓
口に適当にキーワードを入れて、 
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その上位に表示された商品をランダムに仕入れてみる、
と言うやり方を誰もやろうとしないのです。 

なぜなら損をするかもしれないからです。 

これは相当強いマインドブロックです。 

このレポートで儲かる方法を具体的に書いても実際に、
やろうとすると強い恐怖を感じると思います。 
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先ほどから説明している「損をしたくない」という、 
強い恐怖心です。 

そのマインドを壊さないとビジネスに挑戦できません。 

言い換えればこの強すぎるマインドブロックが多くの人
に存在するおかげで突破できる人が稼げるのです。 

例え金額が１万円程度であってもお金を失う恐怖が襲っ
てきて前に進めなくさせるのです。 
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だからこそチャンスがあると私は思ってます。 

人間というのはお金を失うことに対して大きな恐怖を、
感じるように脳が作られているのです。 

ここであなたに質問します。 

楽天でグレーのリュックサックが沢山売れていることが
分かったとします。 
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タオバオで機能もデザインもそっくりのリュックがあっ
たとして、 

そのカラーがグレーではなくブラックだった場合あなた
はそれを仕入れることができますか？ 

ちょっと考えてみてください。 

はい、必ず躊躇すると思います。 
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なぜなら色が違うからです。 

機能とデザインが似ていても色が違うだけで仕入れに迷
うはずです。 

ですが、既にグレーの色が売れているならブラックだっ
て問題なく売れる可能性があるはずです。 

しかし、多くの人は仕入れられません。 
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なぜなら、色が違うからです。 

「ポケットの数が一つ少ない」場合はどうでしょうか？ 

どんどん不安になってきますよね。 

似ているけど全く同じではないからです。 

そして、ほとんどの人はこのように考えます。 
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なぜブラックを売らないのだろうか？ 

もしかしたら一度販売してみてダメだったのか？ 

私が入れても売れ残ってしまうのではないだろうか？ 

ポケットの数も違うしやめておこうかなぁ？ 

このようにどんどん悪い思考が頭の中を駆け巡り結局、
「やめよう！」となるのが初心者の頭の中なのです。 
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「損をするかも」という恐怖が襲ってくるのです。 

もう一つ、あります。 

それが日本人に多い「教わったこと以外はできない」、
という病気です。 

ではその時にはどう対応すれば良いのかお伝えします。 
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とりあえず売ってみよう！ 

分からないなら、とりあえず売ってみましょう！ 

「え・・・？」、と思われたかもしれませんが、 

実は上級者であっても仕入れた商品を確実に売り切って
いるわけではないのです。 
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過去に破棄した商品があるのなんて「普通」です。 

例えばスノボーをまだ一度もやったことのない人は転ん
だときのことを考えて滑るのが怖いと思います。 

初心者がいきなり最初からリフトで山の頂上に行って、
滑ろうとは思わないはずです。 

スキーで例えると分かりやすいのですが上級者は転ばな
いわけではなく転ぶことに慣れているのです。 
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転んだときにどう対応すれば良いのかを知っているから
安心して滑れるのです。 

では、ビジネスでは初心者が転んだときにはどうすれば
良いのでしょうか？ 
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転ぶとは「売れ残りが出る」という意味です。 

誰もが転ぶという前提で話を進めさせていただきます。 

そう転ぶのです。 

上級者であっても全然転びます。 
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転ぶと分かっているのだから転んでもダメージが少ない
ように対策をしておけば良いのです。 

柔道で言うなら「受け身の練習」と言います。 

私は小学校時代はずっと柔道部だったのですが新入生が
入ってきたら最初は受け身と言って、 

上級生に投げられるだけの練習が１ヶ月間続きます。 
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なぜなら、投げられた時に体の姿勢が悪くなり骨折しな
いようにするためです。 

では、商売においての受け身の方法をお伝えします。 
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最初は１０個しか仕入れない 

これがビジネスの「受け身」の方法です。 

はい、これが対策です。 

別の言い方としては「小さく始める」とも言います。 

この受け身の方法は上級者になっても変わりません。 
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始めて扱う商品は必ず最初は１０個からスタートするよ
うにして下さい。 

これであなたの損失を最小限に抑えることができます。 

どんなに売れそうだと予感を感じた商品であってもです 

もし「1000個からしか購入できない」と言われたら、 
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絶対に仕入れてはいけません。 

上級者になってもそのことを忘れないでください。 

１０個でも不安なら５個でも良いかもしれません。 

別に１個からでも良いと思います。 
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仕入れの数の目安表 
１回目仕入：10個 

 2回目仕入 ：30個 

  3回目仕入：100個 

  4回目仕入：200個 

  5回目仕入：300個 

　  6回目仕入：２ヶ月分 

     旧正月前  ：３ヶ月分 

が順番なので暗記しておいてください。 
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攻略法としてはなるべく在庫切れを起こさないように、
余分に在庫を持つようにしてください。 

資金に余裕がある人は２ヶ月～３ヶ月で売り切れる程度
の在庫を確保すると良いでしょう。 

ネット物販では4ヶ月分は少し持ちすぎだと思います。 

また最初の１０個の売れ行きが思ったほど良くない場合
潔く見切りをつけて処分するのも勇気のある決断です。 
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これがビジネスの受け身の方法です。 

簡単でしょ（笑） 

全て売り切れたら次は１００個その次は２００個と数を
増やすようにして下さい。 

もう一度言います。 
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最初は１０個しか仕入れないで下さい。 

先ほどのブラックのリュックサックの場合は最初に仕入
る数は１０個です。 

もしブラックとグレーの２色があるなら５個づつです。 

全部売れたら次は合計で３０個を仕入れましょう。 
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売れ行きが悪ければ仕入れを止めれば良いだけです。 

これで売れ残りのリスクを防げるようになります。 

つまり売れた数だけ再発注し続ければ良いのです。 

もし、思ったように売れなかった商品があった場合は、
値下げして売り切るか破棄するかして処分しましょう。 
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その後は、２度と仕入れないで縁がなかったと思って、
売れた商品に集中するようにして下さい。 

これが攻略法です。 

値下げしても売れ残る商品があった場合は潔く処分しま
しょう。 

損したくない気持ちが大きくて処分を躊躇する時は経験
を買ったと思って早く処分することをお勧めします。 
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ビジネスに慣れる前の初期段階では仕入れた全ての商品
を完璧に売り切ることはできないと思うので、 

最初は１０個戦略です。 

先ほどの５千円の話です。 

こんな当たり前のことすら知らずに最初に１０００個と
か仕入れて退場していくのが中国輸入プレイヤーの実状
なのです。 
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複雑なカスタマイズをしたOEM商品などは工場も作るの
が面倒なので最初から多くのロットを要求してくる可能
性が高くなるので特に注意して下さい。 

つまり手間が必要な商品は多く購入してくれないと面倒
で作りたくないと工場が考えていると言う意味です。 

最近流行っているアマゾンOEMの実践者の９割が地獄の
１丁目に片足を踏み入れてしまっているのです。 

そういうディープな業界の裏話はメルマガの中だけで、
致しますね。 
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商品の具体的なリサーチ方法 

さて、次は売れる商品のリサーチ方法を具体的にお伝え
します。 

先ほどから何度もお伝えしているようにビジネスはどこ
かで人気の商品を探すことが全ての始まりです。 

そしてその商品はまったく同じ商品である必要はない。
ということも必ず頭に入れておいてください。 
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この２つを知っておけば儲かる商品は無限大に存在する
ことになります。 

そしてまったく同じ商品でないことで恐怖心が襲ってき
て仕入れに躊躇したときには、 

最初に１０個しか仕入れないことによってリスクを最大
限に抑えているので安心して下さい。 

仮に５千円の損失を出したとしてもあなたのビジネスの
経験値を大きく飛躍させることにつながるはずです。 
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慣れてくると仕入れをする前のリサーチの時点で売れな
い商品を高い確率で判断できるようになります。 

それはビジネスだけでなくどんな習い事でも同じです。 

「経験を買う」 

この発想が人生で成功をつかめる人間の考え方です。 
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楽天キーワードランキングを使う 

ここからは実際に月収３０万円を稼ぐための具体的な、
リサーチ方法を解説していきます。 

中国輸入のリサーチのやり方は数多く存在しますが月収
３０万円程度ならこのリサーチだけで十分です。 

むしろ、月収３００万円を望んでいたとしてもこの楽天
キーワード・リサーチで十分なくらいです。 
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またヤフーショッピングであったとしても同じです。 

なぜなら楽天で売れるものとヤフーで売れるものは共通
であることが多いからです。 

先ほどのどこかで人気の商品は他でも人気の話です。 

楽天で人気の商品はヤフーショッピングでも人気になり
やすく逆も同じです。 
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これが物販ビジネスの勝利の法的式です。 

福岡で売れるものは東京でも売れるし逆も同じです。 

楽天は検索の人気キーワードを一般公開しています。 

そしてこれは１日に一回変更されます。 

まずはこの楽天キーワードランキングを使いましょう。 
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キーワードの順位は毎日入れ変わりますが１週間に一回
確認するくらいがちょうど良いかもしれません。 

最初の方は毎日確認する癖をつけるようにしよう。 

楽天キーワードランキングのURL↓ 

https://search.rakuten.co.jp/search/keyword/ 

では楽天キーワードランキングを開いてみます。 
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この中で目についた商品を検索してみましょう！ 
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中国語に翻訳する 

この「ゴミ箱」という言葉をGoogle翻訳で中国語に、
翻訳してみます。 

 

次に翻訳した言葉をタオバオに入れて検索します。 
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タオバオのURL 

https://world.taobao.com/ 

↑クリックして 

次にやることは「数量順」に並び替えます。 

矢印の先の「数量（销量）」という文字をクリックする
と売れてる数量順に並びます。 

やってみましょう！ 
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たくさん出てきましたね。 

左上が検索している現時点で最も売れている商品です。 
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その次が上の段の右から２番目です。 

この中であなたの好きな商品を選んで仕入れて販売して
みるといいでしょう。 

（※今回このPDFで紹介している商品は不特定多数が見る可能性がある
のでお勧めしません。） 
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え、それだけなのかって？ 

はい。そうです。これだけです。 

それで売れるのかって？ 

はい、売れます。 
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なぜならタオバオで既に売れてる実績があるからです。 

他にテクニックはないのかって？ 

はい、ありません。 

むしろこれがテクニックです。 

というか、このやり方は普通の素人にはできません。 
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それが先ほどから長々と述べている理由です。 

いいですか、よく聞いてください。 

大切なことをもう一度、お伝えしたいと思います。 
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そもそも輸入とは 

最初にお伝えした内容と重複する部分もあるのですが、
貿易についてもう少しだけ説明したいと思います。 

というのは貿易というビジネスは大昔からありまして、
その時代から現在にかけて長く築き上げられてきた貿易
の定石というものがあります。 

定石というのは『儲け方のルール』もしくは『商売にお
ける勝ち方』のようなものです。 
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大昔の貿易ではどのようにして稼いでいたのか先人の、
知恵を知ることによって、 

どのような商品を扱えば良いのか理解することができて
迷いがなくなるからです。 

少し長いですが、お付き合いいただければと思います。 

まず商品を探すときの大前提として必ずどこかで売れて
いる物を探してください。 
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売れている物と一言だけの説明で終わってしまったら、 

「では一個でも売れてれば良いのですね！」 

と、なりそうですが、それは違います。 

売れているというのは『沢山売れている』という意味で
価格差があることではありません。 
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例えばあなたが財布の工場や安い価格で商品を卸してく
れる問屋（とんや）という場所に行くとします。 

そこには１００種類の財布があったとします。 

この時にあなたが最も最初に工場に質問するべきことは 
「この中で最も売れている財布はどれですか？」と言う
質問になります。 

その理由をもう一度お話します。 
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そもそも輸入ビジネスとは一体なんなのか？そのあたり
から勉強していきましょう。 

まず輸入と輸出の違いについてご説明します。 
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輸入と輸出の違い 

そもそも輸入とは海外から商品を持ってきて日本で販売
することを言います。 

逆に日本の製品を海外に向けて販売することを輸出と、
呼びます。 

それだけではありません。 
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海外から商品を持ち込み日本で売る人のことを輸入商人
と呼び逆に日本の商品を海外に売る人のことを貿易商人
と呼びます。 

やっている専門分野で呼び方が変わるのです。 

ちなみにWATANABEは今も昔も輸入専門なので輸入商
ですね。 

会社の規模も大きくないので『個人輸入商』と勝手に、
自分で呼んでます。 
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この「個人貿易商」や「個人輸入商」という呼び方は私
が勝手に作った造語です。（笑） 

ただ響きが『個人貿易商』のほうが好きなのであえて、
こちらを頻繁に使用しています。 

ですがややこしくなるし呼び方は重要ではないので輸入
も輸出も一括りにして「貿易」と呼びながら進めます。 

貿易ビジネスは昔からありました。 
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１５世紀の大公開時代のイギリスの『東インド会社』な
どが最も有名な貿易会社になります。 
 

（１５世紀の大航海時代） 

当時の代表的な貿易商品は胡椒などのスパイスやお茶な
どが有名ですね。 
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または銃などの武器も代表的な貿易の商品でした。 

１５世紀には日本の種子島に火縄銃が入ってきました。 
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そのあたりから日本は中国や朝鮮だけでなくヨーロッパ
とも貿易をすることになったのです。 

実は輸入で儲かる商品というのは今も昔も共通する部分
が存在するのです。 
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輸入で儲かる３つのジャンル 

少しだけ輸入の豆知識をお伝えします。 

輸入ビジネス本来の稼ぎ方を知ると儲かる商品の探し方
と言うのは簡単にマスターすることができます。 

実は輸入で儲かる商品には順番があるのです。 

その順番は上になるにつれ難易度も上がり利益も大きい
と言われています。 
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 文化の輸入 

最も難易度が高くて稼ぐ金額が大きくなるジャンルは、
『文化の輸入』になります。 

文化の輸入が成功するとそれが日本に根付いた時の利益
は天井知らずに儲かることができると言われています。 

しかし、その分、根付かせるまでの難易度は最も難しい
とも言われています。 
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文化の輸入の例で１つ言うと「漢字」がそうですね。 

漢字は中国の文化で輸入して日本で広まりました。 

「え、漢字は商品ではないだろ！」って？ 

そうですね（笑） 
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しかし、文化の輸入の例えとして分かりやすかったので
漢字を例として説明しました。 

文化の輸入で日本に根付いた物は他にも沢山あります。 

例えばヨガ、ハンバーガー、カレー、ピザ、パスタ、IT
技術や革靴、スーツなどもイギリスの文化を輸入して、
日本に根付いたのです。 

文化の輸入は流行らすには長い時間と資金力と何より、
本物の実行力が必要になります。 
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しかし一度根付かせることができると長い時間その恩恵
に預かることができると言われています。 

ソフトバンクの孫正義さんも「タイムマシンビジネス」
と呼んでアメリカで流行ったインターネットを日本に持
ち込んで成功されましたね。 
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これも、文化の輸入の一つになります。 

このように輸入というのは既に海外で流行っているもの
をそれが存在しない日本に根付かせることで利益を上げ
るのです。 

この考え方はフランチャイズビジネスと同じです。 

２０年ほど前に東京の環七通りで「なんでかんでん」と
いう豚骨ラーメンがブームになりました。 
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「なんでんかんでん」の豚骨ラーメンはいまの東京にあ
る豚骨ラーメンから見てもそこまで美味しいラーメンで
はなかったでしょう。（私は好きですけど） 

以前「しくじり先生」というテレビ番組でなんでんかん
でんの川原社長が登場して、 
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「急に流行り大人数が押し寄せたことによりスープを薄
くして提供し続けてしまった」と反省するシーンがあり
ました。 
 

それだけ行列ができた理由は当時の東京にほとんど存在
していなかった豚骨ラーメンを誰よりも早く東京に持っ
てきたことで起きた現象です。 
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これも孫正義のタイムマシン・ビジネスと同じ原理で、
文化の輸入の一例です。 

日本国内の話なので輸入とは違うように感じるかもしれ
ませんが、 

博多で既に根付いていた『豚骨』という文化を東京に
持ってきて流行らせた良い例だと思います。 

そして今では豚骨ラーメンはニューヨーク、フランス、
タイ、ハワイなど多くの外国でも受け入れられ連日多く
の人で賑わっています。 
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これが、文化の輸入です。 

いや、文化の移動と言っても良いかもしれません。 
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マクドナルドのハンバーガーもヨガも仏教もキリスト教
もすべて文化の移動です。 

ここで最初の話に戻りますが、大航海時代にスパイスや
お茶がどうして貿易の代表的な商品になっていたのか、
私には簡単に想像がつきます。 

それは、「人が欲しがるものは一緒」だからです。 
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例えばある国で「美味しいと評判のお茶」があったとし
ます。 

多くの人が美味しいと感じるなら違う国でもそのお茶を
美味しいと感じる人がいても全くおかしくありません。 

輸入ビジネスにおいて革命的なオリジナルアイディアを
１から考案するのはとても非効率です。 

私ならどこかで流行っているものをそれがまだ存在して
ない場所で販売してみます。 
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それが最も簡単なビジネスの勝利の方程式だからです。 

先ほどの九州の豚骨ラーメンを東京に持ってきた話のこ
とです。 

ちなみに日本で流行っている「ツイッター」も中国では
Weibo（ウェイボー）というほとんど同じようなアプリ
が存在していてツイッター以上に流行っています。 

また日本で流行っているLINEも中国では「WeChat」と
いう似ているアプリが存在して中国で流行っています。 
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いま流行りのヨガなどもそうですね。 

元々は北インドの文化です。 

ヨガは日本だけでなく世界中で流行っています。 

他にもハンバーガーはアメリカの文化でピザやパスタは
イタリアの文化ですね。 

ハンドバッグもイタリアの文化だしスーツなどはイギリ
スの文化ですね。 
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音楽のヒップホップやレゲエやロックンロールも海外の
文化です。 

このように文化の輸入は流行らせるまでは大変だけど、
一度その国に根を下ろした場合は長い期間恩恵を受ける
ことができるのです。 

しかし文化の輸入はビジネスの素人がやっても成功させ
ることは難しいです。 

文化を根付かせるには年単位で考える必要があります。 
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天然資源 
輸入で儲かるジャンルの２つ目は天然資源になります。 

天然資源とは牛、蛇、ワニなどの革製品もそうですし、
海産物のカニ、タラ、カズノコなども含まれます。 
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天然資源には希少なレアメタルなどもあります。 

輸入の世界では１番目の文化の輸入を専門的にやる人を
一流の輸入商と位置付けています。 

理由としては、まだ日本に存在しない外国文化を輸入し
たとしても日本で流行らせるには非常に高度なマーケ
ティング戦略が必要になるからです。 

安心してください。 
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今回学ぶのはそこまで難しい方法ではありません。 

今の話はあくまでも輸入業界で言われている小話であっ
て頭の片隅に入れておくと輸入ビジネスが楽しくなるよ
的な意味の話です。 

今回あなたが挑戦するのは３番目の『商品の輸入』です 

ビジネスの初心者が最も簡単に挑戦できる輸入です。 
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商品の輸入 

簡単だからと言っても稼ぎが少ないという意味ではない
ので安心してください。 

むしろ、三井も三越も商品の輸入であそこまで会社を、
大きくした歴史があるのです。 

あなたが挑戦する月収３０万円には十分な稼ぎ方です。 
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年収１億円を狙うとしても十分なので安心して下さい。 

そして何度も同じ話をしている理由はこれこそが輸入ビ
ジネスのリサーチの答えそのものだからなのです。 

あなたが輸入ビジネスをする上で最優先しなくてはいけ
ないことは必ずどこかで売れている商品を見つけてお店
に並べることなのです。 

何も難しいことはありません。 
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優れた輸入商は既に海外で流行ってるものを日本に持ち
込んで売る人のことを言います。 

逆に日本で既に流行っているものを海外に持っていき、
売る人のことを優れた貿易商と呼ぶのです。 

注意して欲しいことは、海外で流行っていない物を日本
で流行らせようとする行為は輸入ビジネスの原則に反す
るということです。 

逆も同じです。 

ヒット商品を出して悠々自適に生活する方法　商品ページアービトラージ初級編 
Watanabe Shinya　All Rights Reserved　　 / ページ223 352



日本で流行っていないものを海外で流行らせようとする
こともリスクが高く失敗しやすいと言えるでしょう。 

これは私が決めたことではなく貿易の基本のキです。 

「売れる商品はなんなのか？」と常に頭で考えながら、
日本と海外を往復していると自然と身に付きます。 

貿易でどのような商品を扱うか分からなくなった時は、
今から教える小話を思い出してください。 
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インドの北にある小さな農村の若者達に「いま、一番欲
しいものは何なのか？」アンケートを取った会社があり
ました。 

その若者達のほとんどが「スマホ」と「バイク」と、 
答えたと言います。 

これは輸入ビジネスの核心を突いている答えです。 
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つまり日本人でも中国人でもアメリカ人でもインド人で
あっても人間が欲しがっているものには共通している、
ことがあるのです。 

人間である限り欲しいものは殆ど一緒なのです。 

もちろん例外もあります。 

ですが、例外に意識を奪われないようにしてください。 
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例えばノルウェーは日本に輸出するためサーモンを養殖
しているそうですが、 

この場合はノルウェーではサーモンは文化として流行っ
ておらず、 

あくまでも日本人に買ってもらうことだけを目的として
養殖しているそうです。 

これが例外です。 

例外とは「特別な話」のことを指します。 
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この例外があることに気を取られると海外で売れていな
い商品を見ても、 

「これは例外で日本でも売れるかもしれない」と考えて
輸入して失敗するからです。 

これもあなたの目利きが育てば自然と判断ができるよう
になります。 

目利きとはそのジャンルに対する知識と言い換えること
もできます。 
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私も世界各地に足を使って商品を探しに行ったことが、
何度もありますが、 

現地でお会いする輸入商の人達が仕入れを誤る瞬間を、
実際に何度も見てきました。 

仕入れで失敗するときはデーターではなく自分の感性で
決めてしまう時に起きやすくなります。 

先ほど話した自分が「カッコイイ！」と思うものを選ん
でしまうからです。 
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つまり自分が好きな物と大多数の人が求めているものは
違うのです。 

このことを絶対に忘れないでください。 

中国輸入ビジネスで利益を出すためのリサーチの指針と
なる根幹の部分になります。 

ではこの話をどのようにリサーチに活かせば良いので
しょうか？ 

今からそれをご説明します。 
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中国で既に流行っている商品を選ぶ 

流行っているとは言い過ぎですが中国で既に売れている
商品を仕入れましょう！ 

これだけで、月収３０万円を稼げるようになります。 

「それだけ？」と思ったかもしれませんが、 

はい、それだけです。 
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簡単でしょ。（笑） 

私はこれだけで負け知らずの成績を叩き出すことに成功
しています。 

というよりもそれ以外をやることは輸入ビジネスの原理
原則に大きく反します。 

輸入ビジネスの原則は海外で流行っているものを日本に
持ってくることを言います。 
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もちろん例外はあるでしょう。 

海外で流行っていないけど日本では流行るかもしれない
商品のことです。 

そして多くの輸入商が海外で流行っていないけど日本で
売れるかもしれない商品を選んだことで、 

倒産の憂き目にあっているのです。 
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彼らは輸入の大原則である海外で流行っているものを選
ばずに自分がカッコイイと思うものを仕入れてしまった
ことによって損を出しているのです。 

この海外では流行っていないけど日本で売れるもの代表
にノルウェーのサーモンの養殖が存在します。 

実際にノルウェー人が自分たちの作っているサーモンを
食べていないかどうかは分かりませんが、 

このサーモンは間違いなく日本へ輸出するために改良さ
れたもので決してノルウェーの文化ではありません。 
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このように完全に日本向けに研究されたものは例外とし
てありますがそれは例外であり、 

海外で流行っていないものを日本で流行らせようと行為
はビジネスの初心者には自殺行為に等しく危険です。 

ここまで言えば、もう十分ですね。 

輸入ビジネスとは海外で売れているものを日本に持ち込
むことを基本原則としているのです。 
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（※カナダのブームを日本で起こしたい。マネーの虎） 

海外で流行っていない商品を日本に持ち込んでブームを
起こそうと考えるのは素人の考えです。 
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つまり、輸入ビジネスをやるなら海外で流行っていて、
なおかつ日本でも流行りそうな商品を探すことが大前提
にあるのです。 

今回の内容で言うなら中国のタオバオで売れている人気
商品を選ぶのが正解という意味です。 

つまりタオバオで売れている商品を見つけて同じ物か、
似ている物を仕入れて販売することが始まりなのです。 
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海外で売れていればそれがどんなデザインであろうと、
関係ありません。 

最初に試しで販売するリスクを計算してリターンに見
合っていれば試し売りを続けるだけなのです。 

半年も続ければ日本でも確実に売れそうな商品が、一目
見ただけで判断できるようになります。 

では、実践的なリサーチの話に戻ります。 
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海外で売れている商品の見つけ方 

ここでは海外で売れている商品の見つけ方にフォーカス
して説明します。 

月収３０万円程度ならこれで十分です。 

日本で売れているものと同じ商品を仕入れるやり方は、
後で番外編として紹介致します。 
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検索窓口リサーチ 

ここでは最もポピューラで他人と被りにくいリサーチ、
方法をお伝えします。 

頭の中で思いついたキーワードを中国語に翻訳してから
タオバオの検索窓口に入れて、 

「数量順」に並び替えて上位の商品を選ぶやり方です。 
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キーワードは楽天キーワードランキングやYahooショッ
ピングのキーワードランキングを使っても良いですが、 

自分が頭の中から思い浮かんだキーワードを使った方が
他人と被りにくくなるのでオススメです。 

他人と被らなければ争うこともないのでその商品の利益
は長い間独占できるからです。 

もしこのやり方で当たりを見つけることができたら月収
３０万円どころか３００万円だって夢ではありません。 
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では、やってみます。 

なんでも良いのですが適当に思いついた中国製商品の
キーワードをGoogle翻訳に入力します。 

思いつかない時は楽天キーワードランキングを見ると良
いでしょう。 

そうですね。 

ヒット商品を出して悠々自適に生活する方法　商品ページアービトラージ初級編 
Watanabe Shinya　All Rights Reserved　　 / ページ242 352



私としては送料込みで１３００円以上で販売できそうな
商品のほうが利益が取りやすいと感じています。 

では「スピーカー」で行きましょう！ 

スピーカーなら１３００円以上の値段でも購入してくれ
そうですしね。 

では「スピーカー」を中国語に翻訳してみます。 
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中国語に翻訳した文字をタオバオに入れてみます。 
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そして「数量順」に並び替えました。 

値段が安いので一番リスクが少ないのは左上から２番目
の9.9元の商品になります。 
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でもどれを選んでも日本で問題なく売れそうですね！ 

正直、この中のどの商品を販売しても数万円から１００
万円くらいは稼げそうですね。 

どうして分かるのかって？ 

それは何度もお伝えしている通り中国で売れている実績
のある商品は日本でも売れる可能性が高いからです。 
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それが輸入ですよ。絶対に忘れないでください。 

では、9.9元の商品をクリックしてみます。 
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月間、２万５千個売れていますね。 

日本人は中国人の人口の十分の一程度なので計算すると
月間２５００個売れてもおかしくないですね。 

中国人と日本人の割合は10分の１だからです。 

もし、ひとつ５００円の利益なら、 

５００円✖２５００個＝１,２５０,０００円の利益です
ね。 
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この商品だけで利益が月間１２５万円ですね。 

まぁ私の話が１０分の１であっても月に１２万５千円の
儲けの計算です。 

私の話が100分の１であったとしても１２５００円の、
儲けになります。 

さて、これで利益の予想はできましたね。 
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次はリスクを計算します。 

先ほどお伝えした期待値の話ですね。 

ホリエモンが社員に言ったセリフ覚えていますか？ 
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ホリエモン 「で、リスクはいくらなの？」と言うセリフ
です。 

では計算してみましょう。 

一個あたり、９.9元✖１６円＝１５８円です。　 

この商品は中国では１５８円で購入できます。 

中国本土は安いですね・・・ 
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最初に１０個仕入れるとして合計で１５８０円があなた
の失うリスクになります。 

それとまだお伝えしていませんでしたが私のおすすめの
方法を使えば商品ページは５０００円位で作れます。 

なので、商品代金で＋５０００円と考えてください。 

つまり今回のスピーカーで言うと、 
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１５８０円＋５０００円＝6580円が売れなかったとき
のリスクになります。 

狙いが当たった時の期待値は１２,５００円～ 
１２５,０００円の間で計算します。 

本当は３０万円とか稼げる可能性は全然あるのですが、 
期待値は下げて計算した方が当たらなかった時の心理的
ダメージを和らげてくれます。 

そして期待値の計算はここでは１２５００円と１２５０
００円の間で６万円程度にしておきましょう。 
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月に６万円の利益を得るためのリスクが６５８０円とい
うわけです。 

そして当たった場合は１年以上の期間売り続けることが
できるはずなので、×１２をします。 

つまり６万円×１２ヶ月＝72万円になります。 

年間７２万円の利益が稼げる計算で失うリスクは、 
６５８０円と計算できました。 
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え、そんなに儲かるのかって？ 

はい、そうですよ。儲かりますよ。 
※期待値はWATANABEの実践よりもかなり下げて計算しています。 

というよりも「自分でリスクを負うビジネスでそれくら
い美味しくなければやってられないでしょ・・」 

が私の答えです。 
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ここで「売値を計算してないよね？」 

と思った人に対して言いたいことは、 

この時点では売値は計算しません。 

私のやり方では売値はプラス５００円以上と決まって、
いるからです。 
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つまり、仕入れ値や国際送料やお客さんのところまで、
到着する配送料金などをすべて計算して、 

その価格に＋５００円以上に設定して放置です。 

最低でも一つ販売して５００円以上は利益を残すと言う
意味です。 

そして＋５００円以上で売れなくなった場合は終了で、 
＋５００円で売れ続けるかぎりは継続して在庫を追加し
ます。 
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ひと月に１００個売れたら次は２ヶ月分の２００個を、
追加注文して、プラス５００円にして放置します。 

もう一度言います。 

５００円以上儲かる値段にして放置です。 

これで問題ありません。 
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＋１００円程度まで下げないとランキング１位をキープ
できないと思っている人にアドバイスなのですが、 

＋５００円でランキング８位でも問題ありません。 

売ることが目的でなく、利益を残すために商売している
ことを忘れないで下さい。 

この方法でずっとやってきて、今まで一度も困ったこと
はありません。 
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もし、同じ商品を扱う人が現れて私よりも安い金額に、
されても無視します。 

価格競争はせずに最低でも５００円以上の利益を取り、
売り続けます。 

そして＋五百円で売れなくなってきたらその商品とは、
お別れするだけです。 

このやり方で問題ありません。 

ヒット商品を出して悠々自適に生活する方法　商品ページアービトラージ初級編 
Watanabe Shinya　All Rights Reserved　　 / ページ260 352



そして私も生徒もみんなプラス１０００円以上で放置し
ています。 

それどころか私はプラス２０００円で放置している商品
が最も多いです。（利益率８０％超え） 

ちなみにコンサル生の平均は＋１５００円で放置です。 

一個売れて１５００円の儲けという意味です。 

全然問題ありません。 
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しかしこのPDFだけでやろとうしているあなたは高い値
段で売るためのテクニックを知らないので、 

全商品＋５００円程度で販売するのがベストだと思いま
す。 

価格差が５００円以上取れなくなったら時はその商品か
ら手を引く時期が来たという意味です。 

手を引く時期になったらタオバオには新しい最新の 
スピーカーがランキング上位にいると思うので、 
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次はそのスピーカーを販売すれば良いのです。 

あなたが新しい商品のアイディアなんて考える必要あり
ませんよ。 

新しいアイディアの商品なんて中国で無限に生まれてい
るのです。 

タオバオの新しい１位が現れたらそれを日本で試しに、
１０個販売してみる。 
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というやり方が最もリスクの少ないベストな販売方法、
だと確信しています。 

日本未発売のデザインや新しい機能を搭載した新商品を
海外から引っ張ってくるだけです。 
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どうやってこんな革命的なことを思いついたのか？ 

他のOEMスクールから来た人によく聞かれるのですが、 

どうしてこのやり方が上手く行くと思ったんですか？ 
という質問なのですが、 

これを詳しく説明するとPDFが長くなりすぎて指も痛く
なってしまいます。 
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だた、このやり方で月収３０万円稼げる大きな理由とし
て２つ説明しておきます。 

１つは「日本未発売の商品を出す勇気が９９％の人間に
はない」と言うこと、 

もう一つは「アマゾンと違って相乗りがない」ことが、
このやり方で成功できる理由だと考えています。 

何度も説明してきた話ですが人間という生き物は損失を
過度に恐れます。 
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日本で実績がない少しでも不確定要素がある物を自ら、
率先して取り扱おうと誰もしないからです。 

少しでも失敗する要素があるとやらないのが人間と言う
生き物なのです。 

「どこか良い代行会社を知りませんか？」と言う質問と
同じです。 

自分で選んで使ってみればどこが良い代行会社かすぐに
分かるのに損をするかもしれない恐怖があるのでそれが
簡単にできないのです。 
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だから、ずっと誰かに聞いて回るのです。 

誰かが「〇〇が良いよ」と言わないと知らない業者を、
使えないのが人間なのです。 

それと同じことが商品選びにも当てはまるのです。 

日本未発売の商品は日本で販売実績がないのでほとんど
の輸入プレイヤーは取り扱わないのです。 
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そして、お金を失うリスクと期待値の計算方法も知りま
せん。 

つまり不確定要素が多すぎることが障害となっているの
です。 

だから私のコンサル実績を見ると推薦文があると思いま
すが、このやり方を使って稼いだだけなのです。 

教えた後で多くの人が「このやり方に気がつかなった」
と言います。 
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「言われてみればそうだ」とか「全然難しくない」とか
良く言われます。 

つまり多くの人が損失を怖がり日本未発売が取り扱えな
いのです。 

それをリスクを最小限にして期待値を計算することで、
心理的ハードルを破壊しているのです。 

そもそもメルマガ登録して２０回目まで読む人は１００
人に1人もいないそうです。 
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その中でも実際に行動する人は１０００人に一人と言わ
れています。 

誰かに教えてもらえないと日本で誰も扱ったことのない
商品を仕入れるなんてみんな怖くてできないのです。 

でも、そもそもそれが輸入の儲け方なのにね（笑） 

価格差を見つけ出すことを基本としているメルカリ転売
スクールに教わったことが染みついて抜け出せないので
しょう。 
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アマゾンと違って相乗りが存在しない 

もう一つの理由はアマゾンと違って「相乗り」がないこ
とです。 

これが稼げるめちゃくちゃ大きな理由なのです。 

中国輸入業界は猫も杓子もAmazonを使います。 

しかし、Amazonに意識を奪われて大切なことを見落と
しているのが現状なのです。 

ヒット商品を出して悠々自適に生活する方法　商品ページアービトラージ初級編 
Watanabe Shinya　All Rights Reserved　　 / ページ272 352



Amazonは同じ商品なら出品者全員が同じカタログで販
売しなくてはいけません。 

つまり、あなたが中国製の商品を販売していてレビュー
を一生懸命に貯めたとしても、 

そのページが育ってようやくランキング１位になったら
同じ商品を扱ってる他の中国人セラーが「相乗り」と
言ってそのカタログで販売ができてしまうのです。 

これはネット通販で稼ごうとする人からみれば大問題で
す。 
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同じカタログで販売ができてしまうと言うことは、その
カタログに広告を使うことができないからです。 

なぜなら、そのカタログに広告を使うと言うことは、 
相乗りしている他のセラーのために広告を使っているこ
とになるからです。 

同じ商品なら同一のカタログで販売しなくてはいけない
と言うルールのせいでAmazonはカタログを育てること
ができないのです。 

また、相乗りを防ぐ方法として、オリジナル商品を作る
と言う方法があるのですがオリジナル商品の開発はOEM
と言って面倒な手法です。 
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O EMの最も面倒なことは商品ページを自分で全部作ら
なくてはいけないことです。 

もし中国の画像をパクって作ってしまえば、その画像の
元ネタの中国のサイトで購入してくれば、 

その画像が使われているAmazonのカタログで誰もが、
相乗り販売できてしまうからです。 

しかし楽天はページを作成した人以外は勝手に販売する
ことはできません。 
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「相乗り」なんてアホなシステムは存在しません。 

つまり、中国の売れている商品ページを日本語にして、
そのまま使うことが可能なのです。 
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なぜ楽天を使うのか？ 

どうして楽天こそが中国輸入をスタートするのに最も、
オススメなのかその理由を説明させて下さい。 

また、楽天とヤフーショッピングはシステムが似ている
ので楽天をヤフーショッピングと置き換えても意味は、
同じなのでお願いします。 

まず日本ではAmazon以外は相乗りなんて存在しないの
で商品ページを他の国から持ってきても自分だけが独占
して使用できます。 

アマゾンだけが相乗りなどと言う「おかしなシステム」
を採用しているのです。 
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私は中国輸入に関しては最初から楽天で販売することを
オススメしております。 

その理由として楽天は出店料金が３０万円必要になるか
らです。 

その高い費用のために出店を躊躇しているセラーが多く
参入障壁が高くライバルの数も極端に少ないからです。 

また、楽天は常に店舗の数が４万店舗で落ち着くように
コントロールされています。 
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多くなれば審査を厳しくし、足りなくなれば甘くするこ
とで有名です。 

店舗を４万店舗に制限していることで商品の飽和の速度
が他のサイトよりも圧倒的に遅くなることがオススメの
理由になります。 
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楽天には中国人がいない 

中国輸入は中国の商品を日本で販売する事を言います。 

そのため中国人が自ら販売している場所でまともに勝負
をしても勝つことはできません。 

しかも、中国人は日本に税金を払っていません。 
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そのため中国人と同じ場所で中国製品を販売するなら、
価格の面でも相当不利な戦いをすることになります。 

現在、日本のAmazonでは中国の工場や問屋が自分達で
販売に乗り出しています。 

２０１５年頃に日本のAmazonは中国語で出品画面を、
操作できるようにしました。 

実はこれ日本のAmazonが望んで中国人セラーたちを、
日本に誘致したのです。 
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AmazonにはFBAという倉庫があります。 

このFBAに商品を納品すれば販売からカスタマーサポー
トに至るまで全てをAmazonに丸投げできるからです。 

そのため中国人セラーたちは日本にいなくても問題なく
販売ができるようになりました。 

このような理由から今や世界中のAmazonは中国人 
セラーたち自らが中国商品を販売しており、 
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Amazonは日本人が中国商品を販売するのに適さない、
場所となってしまったのです。 
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副業でもスタートできる 

楽天は副業からでも取り組めます。 

楽天の審査に受からない原因は「副業」と審査の担当に
伝えてしまうことにあるのです。 

また、楽天の審査のために会社をわざわざ設立する行為
も良くありません。 

新しく作った会社は信用がなく資本金も１００万以下の
場合は楽天の審査だけでなく銀行口座の審査も落ちやす
いので注意しましょう。 
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楽天を副業で挑戦する人は会社をわざわざ設立するより
も副業と言うことを隠して個人事業主で審査をするか、 

最も確実な方法は家族の名義で審査を受けることです。 

注意点としてはバーチャルオフィスを使わないように、
しましょう。 

楽天の審査担当はハッキリと「バーチャルオフィスは落
とします」と明言しています。 
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もし副業で住所がばれたくない場合は審査が受かった、
後でバーチャルオフィスに変更すれば良いのです。 

審査の時は必ず自宅にしましょう。 

審査の段階で実際に家の目の前まで担当員がくるケース
もあるからです。 

それだけ楽天で悪さをする人は新しく作った資本金が、
１００万以下の会社でバーチャルオフィスを使い、悪さ
をするのだと思います。 

楽天は過去の経験からその二つをよく見ているので、 
審査の時はそこだけは注意しましょう。 
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ヤフーショッピングも審査がありますが現在は個人事業
主は審査を停止しているそうです。 

もし、ヤフーショッピングをやるつもりなら今の時代は
aupayの方が人気なのでそっちを検討しても良いと思い
ます。 

ヤフーショッピングは法人を作るなら現在でも審査を、
受けることが可能です。 

その場合は株式会社にするよりも合同会社の方が安く、
作れるのでオススメです。 
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最近はアマゾンも合同会社ですし株式会社にするよりも
合同会社の方が人気になってきたようにも感じます。 

楽天もヤフーショッピングもクレジットカードの信用情
報に問題がなければ審査は簡単に受かるはずです。 

注意するべきことは受かるまでは慎重に進めて審査に合
格した後はバーチャルオフィスに変更することもできる
と覚えておきましょう。 
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相乗り出品がない 

Amazonには「相乗り出品」というシステムが存在しま
す。 

同じ商品なら１つのカタログで全出品者が販売しなくて
はならないと言うルールです。 

このシステムはAmazon独自のルールで価格競争を誘発
させるために作られています。 
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つまりアマゾンとしては出品者同士の価格競争を誘発す
ることが望みなのです。 

そしてそのカタログで最も安い価格を設定したセラーか
ら優先的に商品が売れていくようになっています。 

逆に５０円でも他の出品者よりも高い値段を設定してい
た場合はちっとも売れません。 

しかし何度も言いますがこれはAmazonだけの独自の、
システムであって楽天やヤフーショッピングなどは、 
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例え同じ商品であってもカタログは作成した本人しか、
使うことができない仕組みになっています。 

この相乗りがないということは非常に重要なことです。 

相乗りがあるAmazonとそうでないサイトでは販売戦略
がまるで変わってきます。 

まず、Amazonでは相乗りのシステムがあるのでカタロ
グを独占して使いたい場合は自分だけのオリジナル商品
であることを証明しなくてはなりません。 
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多くは商標登録といって法律的な権利を申請してその
LOGOが書いてある商品の権利は自分以外に存在しない
と提出してカタログを独占することを考えます。 

これが、結構、面倒くさいのです。 

このやり方の問題点はまず商標登録にお金が１０万円、
ほど必要になることです。 

私としてはそんな無駄なお金を用意するなら楽天の出店
料に当てた方が遥かに賢く効率的だと思います。 
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さらに商標登録は取得期間が半年近く必要になります。 

また商品本体かパッケージにオリジナルのLOGOを入れ
る必要があります。 

さらにそのLOGOがはっきりと分かる写真をページに、
掲載する必要があり 

写真が用意できないとオリジナルのページと認められず
相乗りされてしまうのです。 
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そのような努力をして初めて自分だけのカタログだと、
権利を主張できるのです。 

なぜそこまでしてページを独占する必要があるのかと、
言いますと広告を使うためです。 

いまのAmazonは出品者が多すぎて広告を使わないと、
商品が埋もれてしまうのです。 

そのため多くの人に自分の商品ページを見てもらうのに
広告を必ず必要とするのです。 
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他の出品者が存在したカタログに広告を使った場合は、
それは他の出品者のためにあなたが広告費用を支払うこ
とと同じ意味なのです。 

そして広告を使ってカタログの露出を増やしたとしても
最も安い価格を設定したセラーから順番に売れていくと
いう不合理な状態になってしまっているのです。 

そのため自分だけの権利を主張できるカタログを用意で
きないとAmazonで広告を使うことができないのです。 

現在のAmazonでは広告なしで利益を上げることは不可
能に近い状況です。 
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誰もが簡単に出店できるシステムの弊害が既にアマゾン
には起きているのです。 

しかし、ヤフーショッピングや楽天はそのような相乗り
システムが存在しません。 

というかそんなふざけたシステムはアマゾンだけです。 

アマゾン以外のサイトでは他人と同じ商品を扱っていた
としても商品ページを作った本人しか販売できません。 
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レビューが入ったらそれはそのページを作成した人の、
評価であり他のセラーと共有することはありません。 

商品ページに広告を使った場合その効果は当然に自分が
独り占めできるのです。 

また楽天とヤフーショッピングは日本に事務所が存在し
ない中国人セラーをとても毛嫌いしています。 

審査も非常に厳しく日本に住所が存在しているか必ず、
確認してきます。 

ヒット商品を出して悠々自適に生活する方法　商品ページアービトラージ初級編 
Watanabe Shinya　All Rights Reserved　　 / ページ297 352



楽天は審査の時に申告した住所に実際に来たりします。 

そのため感覚的な予想です楽天の中国人の割合は、
Amazonの５００分１くらいです。 

楽天は特に中国人セラーの数はグッと少なくなります。 

つまり楽天では中国商品を扱っているのは日本人セラー
だけというわけです。 
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OEMをやる必要がない 

ハッキリ言うとOEMはやらないほうが絶対に良いです。 

OEMとは簡単に言うと自分のオリジナル商品を作ること
なのですが、 

OEMが流行った理由はAmazonでは転売は儲からなく
なったからです。 

２０１４年まではAmazonでも転売で十分に稼げまし
た。 
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しかし相乗りシステムに嫌気がさした優秀なセラーから
自分でカタログを独占できるOEMに移行したのです。 

しかし、相乗りがない楽天ではそもそもOEMなどやる、
必要がありません。 

またOEMで最も面倒な作業は商品ページの作成です。 

オリジナルのロゴ写真が商品に刻印されている状態で、
写真を用意しなくてはなりません。 
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と言うことは、Amazonでカタログを独占したい場合は
商品画像は全て新しく作る必要があるのです。 

お金も多く必要になり当然手間もかかります。 

なぜなら売れる商品ページは業者に丸投げして作れる、
ものではないからです。 

売れる商品ページを確実に作れる人がいたら制作業者で
サラリーマンをやっているはずがありません。 
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また売れるページの作り方と言うのは一度作って終わり
ではなく何度も修正し続ける必要があります。 

最低でも３ヶ月、長いと数年間改良を重ね続ける必要が
あるのです。 

しかし、Amazon以外で販売をするなら商品ページを、
1から作る必要すらなくなります。 
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売れる商品ページをどうやって作るのか？ 

次回以降で詳しくご説明しますが既に中国で売れている
商品ページを日本語にして使ってしまえば良いのです。 

中国人がタオバオで勝つために長い時間とお金と労力を
かけて改良を重ねて作り込んだからこそ、今の時点で、
タオバオの上位ランキングに君臨しているのです。 

そのページを日本語にして使うことにより誰でも再現性
を保ちながら販売することができるようになります。 
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再現性とは誰でも同じような結果を出すと言う意味で
す。 

商品ページを作る方法は既に売れている商品ページを、
丸パクリするというシンプルな方法で解決できます。 

OEMはAmazonでは必須の作業ですが楽天などでは、 
必要ないのです。 

むしろやらないほうが早く結果を出すことができます。 
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タオバオで売れてるページは既に売れてるという実績が
ある商品ページなのです。 

日本語に翻訳してまるパクリして使ってください。 

タオバオで売れてる商品のページを見てください。 

あれだけのクオリティーの商品ページを初心者が１から
全て作れるようになるには多くの時間を必要とします。 
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丸パクリして大丈夫なのか？という疑問についてですが
私の経験から言えば問題ないと言えます。 

その理由は海外の商品ページだからです。 

日本人が作った商品ページなら相手が電話かメールで、
抗議してくる可能性は高くなります。 

しかし、海外から持って来ればそうではありません。 

ちなみに、私は怒られたことは一度もありません。 
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そもそもタオバオのお店で使われている商品ページは、
他の複数のタオバオのお店の写真を組み合わせて合成、
して作られていることがほとんどです。 
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（↑中国セラーのページの写真） 

上の写真を見て下さい。 

すべて合成で作られています。 

中国人も自分らが出店していない楽天で写真がそのまま
使われていても、 

そもそも自分たちの中国のお店から仕入れ（購入）を、
してもらっているのでどうでも良いのだと思います。 
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私自身も何十万円とお金をかけて作った商品ページが、
ありますが、 

仮にそれがスペインでスペイン語にされて使われていた
としても、 

スペイン人が私のお店から商品を購入してスペインで、
高値で販売していたとしても気にならないからです。 

どうでも良いことです。 
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私の店から購入してくれてるわけだし、私は今後もスペ
インで販売をする予定もないからです。 

そもそも中国人は我々日本人よりもパクリに対しては、
かなり寛容です。 

はい、数年前からずっとやっていますが本当に１度も、
注意されたことはありません。 

またアカウント停止になった人も警告を受けた人も一人
も聞いたことありません。 

ヒット商品を出して悠々自適に生活する方法　商品ページアービトラージ初級編 
Watanabe Shinya　All Rights Reserved　　 / ページ310 352



道徳的な話はおいておき実体験ではそうなので私は自分
の経験を元に判断します。 

なにより、タオバオで売れている商品と同じクオリティ
のページを日本で作成しようとしたら、 

最低でも１商品で３０万円以上のお金を必要とします。 

さらに、ディレクションと言ってデザイナーに長い時間
を使って指導して修正を繰り返す必要があります。 
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そんなことやってたら日が暮れてしまいます。 

また、お金もすぐに無くなってしまいます。 

OEMをやったことのある人なら分かると思いますが、
商品ページを作ることは終わりのない作業です。 

海外で売れてる商品ページを丸パクリする。 

それで楽天ランキング１位でもヤフーランキング１位で
も普通に獲得できています。 
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先ほどから何度もお伝えしている海外で流行っている、
ものを日本に持ち込む話と同じ考え方です。 

つまり「売れてる商品ページごと持ってきなさい！」 

という意味です。 

しかも、金も労力も使わずに商品ページが作れると、 
良くも悪くも挫折感がないのです。 

ヒット商品を出して悠々自適に生活する方法　商品ページアービトラージ初級編 
Watanabe Shinya　All Rights Reserved　　 / ページ313 352



何も感じないのです。 

「あ、五千円損したわ。」とも思いません。 

売れる商品ページの作成方法については別のPDFで詳し
くご紹介しています。 

https://importbusiness.tokyo/product-page 
↑クリックしてダウンロードする 
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伝えたいことは商品ページなんて作る必要がないなら、
作らない方が良いと言う事です。 

お金もかかるし大変だし上手に作れないことの方が多い
からです。 

と言うよりも売れる商品ページは初心者では作れませ
ん。練習も何回も必要になります。 

マスターするのに数年は必要とします。 
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そもそもタオバオの上位表示されてる商品ページのクオ
リティーで作ってくれるデザイナーを探すのにだって、
最低でも２～３年はかかると思います。 

そもそも腕の良いデザイナーなんて見つからないのが、
当たり前です。 

「私は知り合いにいますよー♡」って人は実際に出品し
て販売した時に理解できると思います。 

まったく歯が立たないからです。 
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そんなあなたの知り合いでどうにかなるレベルの世界の
話ではありません。 

当たれば数千万円が稼げる世界でお友達にお願いしてい
る時点でビジネスを完全に甘く見ています。 

腕の良いデザイナーというのはスケジュールも空いてな
いことがほとんどです。 

ですが、タオバオで売れてるページをそのまま日本語で
使えれば中国で売れている再現性を日本でも同じように
発揮できるからです。 
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もし、どうしてもモラル的に中国の画像をそのまま使い
たくないと言う人は商品ページ作成会社にタオバオの
ページを見せて、 

「こんな感じでお願いします」と言えば良いでしょう。 

それでも１商品ページに最低でも１５万円は必要になり
ます。 

私の予想では１５万円の予算ではタオバオの商品ページ
のクオリティを超えることはできないでしょう。 
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ただ少しマインドブロックを外すためにお伝えしておき
たいのですが中国人は日本でサクラレビューを入れたり
アマゾンで販売しても税金を日本に収めていません。 

「だから何？」というわけではないのですが中国人は、
日本人が想像する以上にお金持ちです。 

世界の先進国のインターネットモールのトップに君臨す
るアマゾンで上位を埋め尽くしているのは今や全てが、
中国人セラー達です。 
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物価が異常に安い中国で日本人以上の給料を受け取って
いるのが現在の中国のリアルなのです。 

ホワイトカラーの人たちは２０代の女性でもポルシェの
カイエンなどに普通に乗っています。 

（中国の日常風景※イーウーに買い付けの時の写真） 
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私は日本に帰ってくるたび泣きたくなります。 

手取り１８万円ってなんですか？ 

それで、どうやって幸せになれというのでしょうか？ 

数万円のお金のために外食ができず夫婦仲が悪くなって
欲しくないのです。 

どうか中国人に遠慮するよりもあなたの家族の幸せを、
最優先に考えて行動してください。 
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私からの助言としてどうか中国から商品ページを拝借す
ることに躊躇しないで欲しいのです。 

結局、それもタオバオのお店の売り上げになっているの
ですから。 

向こうの国が死ぬ気で日本に攻めてきて我々日本人は、
どんどん貧乏になっているのです。 

この現状を打破するために私が編み出した手法を使うこ
とを躊躇しないで欲しいのです。 
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もう我々日本人には残された時間はないのです。 

数年後には日本が一昔前の中国と同じようになると言っ
ている日本のビジネスマンもいるくらいです。 
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私は世界を行ったり来たりしているのでそれがハッキリ
と理解できてしまったのです。 

しかし、どうか、中国人を嫌いにならないで下さい。 

現地に行けば分かりますが中国人は良い人たちです。 

しかし、それとビジネスは話が別なのです。 
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我々日本人は今、本気で立ち上がらなければ本当に手遅
れになってしまいます。 

どうか日本の常識をグローバルな土俵に持ち込まないで
下さい。 

相手がパクリに遠慮がないのならこっちも遠慮する必要
がない、ただそれだけです。 

いくらグローバル化で世界中の人たちがいずれ同じ賃金
になってしまうことが不可避だとしても、 
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我々の国、日本国の中だけはこれ以上好き勝手させるこ
とを許すべきではありません。 

もはや商品ページごときで躊躇している場合ではないの
です。 

世界が力をつけてきたからなんだと言うのでしょうか？ 

だからと言って我々はそう簡単に惨めになることを受け
入れるべきではないのです。 
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もし、中国人から連絡がきて、 

「その画像は我々に権利がある。勝手に使うな！」 

と、言ってきたら、こう言ってやりなさい。 
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（※でも自己責任でお願いしますね） 

楽天について 

実はヤフーショッピングよりも楽天のほうが圧倒的に売
れます。 

その違いは商品にもよりますが最低でも２倍以上で、 
人によっては売り上げが１０倍くらい違います。 

その理由としては楽天のほうがヤフーショッピングより
も圧倒的にユーザーの数が多いからです。 
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つまりヤフーショッピングで売上が１００万円あるなら
楽天では同じ商品を出品するだけで２００万円の売上が
狙えるのです。 

楽天とヤフーショッピングの両方あわせれば月商３００
万円になります。 

たった２倍の期待値で計算しています。 

私の統計だとまったく同じ商品を出品した場合は楽天は
ヤフーショッピングの売り上げの平均３倍から～５倍に
なると感じています。 
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商品ページはヤフーショッピングで使ったものと同じも
のをそのまま使うだけです。 

ちなみに私は楽天の売上はYahooショッピングの７倍に
なります。 

商品ページは全てYahooショッピングと同じものを使っ
ています。 
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中国で売れている商品のリサーチ方法 

今からは中国で売れている商品の探し方を重点的に学び
ましょう。 

既に日本で売れている商品とまったく同じものを選ぶ人
が多いですが、 

それだと多くの日本人が採用している、戦略になってし
まうのであまり旨味がありません。 
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いわゆるメルカリスクールだとかOEMスクールだとかは
そのやり方を推奨しています。 

よく見かける「中国輸入の儲かる商品リスト」って言う
やつの事です。 

しかし、私の考えついた商品ページアービトラージとい
う手法は日本未発売に目を向けることでライバルの数が
グッと減る優れた方法になります。 

何度も説明してきたように多くの日本人セラーは既に、
日本で実績のある商品ばかり仕入れるからです。 
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絶対に損をしたくないと言う気持ちが強すぎて日本に、
自分が初めて商品を輸入して販売してみるという、 

歴史のある輸入ビジネスの基本原則すら知らずにプレー
をしているのです。 

本書の冒頭から何度もご説明したとおり輸入とは海外で
流行っているものを仕入れてくる行為です。 

つまり、海外で売れているという実績を見てから日本で
も同じように流行るかもしれないと言う予測で行動する
ビジネスなのです。 
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安心してください。 

この海外で流行っている商品をお店に並べ続ける行為は
確実にあなたのポケットの資産を増やしてくれます。 

「金持ち父さん貧乏父さん」のようなほんわかした本な
んて読む必要ありません。 

あのような「ふわ」っとした内容ではなく、このやり方
は数百年前から輸入で行われている定石であり、 
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私が何年も繰り返してきた本物の実体験だからです。 

それでは中国で売れている流行っている商品の探し方の
説明に戻ります。 
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検索窓口&数量順リサーチ 

先ほど紹介した「検索窓口」に適当に思いついたワード
を入れて数量順に並べるだけの簡単なやり方です。 

例えば、「耳掻き」と入力してみます。 

そして「数量順」に入力してみます。 
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はい。でました。 

この中で好きな商品を選んで楽天やヤフーなどに出品す
ると良いでしょう。 
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え、どれでも良いのかって？ 

はい。好きなものを選ぶだけです。 

どれも中国で既に人気になっているので日本で売れる、
可能性はとても高いはずです。 

理由はそれが輸入ビジネスの原理原則だからです。 
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ただ少し付け加えると最も売れている一番左上は他の、
ライバルと被る可能性も高くなるので注意が必要です。 

日本未発売を狙うだけだと言っても多くの日本人は安全
を考えて一番売れている商品を選んでしまいがちです。 

そこを少しズラすだけで自分一人で利益を独占できるの
で自分で実際にやってテストしてみてください。 

私はそうやってずっと一人でやってきました。 
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楽天キーワードランキング 

先ほどお伝えした楽天キーワードランキングを使うやり
方を説明します。 
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一つ前に紹介した検索窓口に適当に入れるやり方は、 
自分の頭の中にワードがなければ使えません。 

それだけだと行き詰まるので楽天の力を借りましょう。 

では３１番の「リュック」を入力してみましょう。 

中国語に変換してタオバオに入れてみます。 
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この中のどれでも良いですね。 

私は右上のデザインが好きな感じです。 
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これも売れている商品から好きに選んで大丈夫です。 

中国で流行っているなら日本で同じように流行る可能性
が高いからです。 
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いま日本のアマゾンのリュックのランキングを確認した
ら似たようなデザインのリュックが既にランキング上位
にありました。 

やっぱり日本人であろうが中国人であろうが人間という
動物は同じようなものを好むという貿易のルールは間違
いなさそうですね。 

ヒット商品を出して悠々自適に生活する方法　商品ページアービトラージ初級編 
Watanabe Shinya　All Rights Reserved　　 / ページ344 352



お店の中で売れてる商品の確認 

最後にタオバオのお店で人気商品の確認方法をお伝えし
ておきます。 
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タオバオのお店の左側の部分にお店の中の商品のランキ
ングが掲載されています。 

これを確認することによってそのお店の売り上げの８割
を作り出してる２割の商品を探し出すことができます。 

これで以上になります。 

難しくありません。 

大切なことは何故それをやるのかを理解するだけです。 
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海外で売れているものだけを選んで仕入れてくる。 

この単純な法則を実行するためのリスクを計算して、 
許容できるリスクなら不確定要素のある商品でも試しで
販売（挑戦）することが大切なのです。 

そのリスクを考えず最初からOEMで１０００個も購入す
るから失敗した時に致命傷を負ってしまうのです。 

本当に少ない数から始めることができないのかよく調べ
てから不確定要素の中を進んで行くことが大切なのです 

ヒット商品を出して悠々自適に生活する方法　商品ページアービトラージ初級編 
Watanabe Shinya　All Rights Reserved　　 / ページ347 352



無料メルマガのご案内 

お疲れ様です。 

ここまでお読みいただきましてありがとうございます。 

ここまで読んだということはあなたは本気で中国輸入、
ビジネスに挑戦したい人だと思ってます。 

そういう人に向けて無料メルマガのご案内になります。 

メルマガの中ではここに書けなかったテクニックや、 
『中国の商品ページを簡単に日本語にする方法！』や 
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『楽天の審査にサラリーマンでも120％受かる方法！』 
などの情報もお伝えしております。 

今回のPDFは無料なので少しでも中国輸入に興味のある
人なら誰でも読むことができますが、 

メルマガはメールアドレスを登録する必要があるので、
人数はPDFを読んだ人の１００分の１程度になります。 

それくらいの人数にしか公開したくないテクニックを、
メルマガの中だけでご紹介させていただいております。 
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また登録したメールアドレスについては第三者に渡した
りすることは決してございません。 

厳重に取り扱い致しますのでご安心ください。 

メルマガは２４時間３６5日いつでも解約が可能です。 

メルマガの最も下の部分に必ず解除リンクを載せており
ます、そこからボタン一発ですぐに解約できます。 

また有料の商品を売り込むこともありませんのでご安心
下さい。 
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むしろ読まない場合はできる限り早目の解除をお願いし
ます。 

メルマガスタンドの規約でクリックされないメルマガは
迷惑メールに入りやすくなると注意書きがありました。 

なので、もう読まないと思った時点で早めの解除をどう
かお願い致します。 

それでは、 
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次はメルマガの中で 

お会い致しましょう！ 
↓↓↓ 

【メルマガの登録はこちら】   

↑↑↑ 
WATANABE   SHINYA 
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